
TECHNO-
INNOVATIONS

La « start-up » montréalaise 
Vention s’est donné la mission 
de démocratiser l’ingénierie 
en permettant la conception 
de machines manufacturières, 
en ligne, de manière rapide et 
efficace.

Vention est la première plateforme 
numérique gratuite consacrée 
à la conception de machines. 
Implantée à Montréal, cette 
« start-up » permet de concevoir 
des machines performantes, sur 
mesure, dans des délais ultra-
rapides et à des coûts précis. 

« C’est comme un gros " Lego " 
industriel, image le fondateur 
Étienne Lacroix. Nous avons une 
librairie grandissante de 350 pièces 
de " Lego " qui permettent de 
créer des machines manufactu-
rières sur mesure en seulement 
trois jours. La permutation de ces 
pièces sur notre logiciel est infinie. 
Il comprend comment ces pièces 
s’assemblent les unes aux autres 
pour créer une machine qui répond 
aux besoins spécifiques du client. 

Ce dernier voit en temps réel le 
coût, le temps d’assemblage et le 
délai de livraison », précise Étienne 
Lacroix, président-fondateur de 
l’entreprise.

La machine sera livrée très 
rapidement, promet l’entrepreneur 
de 35 ans. À sa livraison, il 
ne restera qu’à assembler les 
pièces entre elles en suivant la 
numérotation.

« Et c’est plus simple que de mon-
ter un meuble, rigole M. Lacroix. 
La grande majorité de nos clients 
ne sont pas des ingénieurs, mais 
des manufacturiers qui sont sur 
le plancher. Nous voulions un 
outil pour faciliter leur travail. 
Nous offrons quelque chose de 
tellement simple. Nous voulions 
démocratiser l’ingénierie et nous 
y arrivons. » C’est que la proposi-
tion de valeur de Vention se définit 
par deux principes : la vitesse et la 
simplicité.

« Notre procédé est de 10 à 20 
fois plus rapide que le processus 

habituel, explique celui qui est 
ingénieur mécanique de formation. 
L’assemblage est super facile et 
ne nécessite qu’un seul outil. »

Le génie 
derrière Vention
C’est en 2014 qu’Étienne Lacroix 
a eu cette idée. Il travaillait 
alors comme consultant en 
« management » chez McKinsey 
& Company.

« L’équipe de Vention aimait 
beaucoup jouer aux " Lego ", 
assure Étienne Lacroix. Quand 
j’étais ingénieur de " tooling ", j’ai 
vécu le processus " traditionnel " 
de conception de machines des 
dizaines de fois. Je voulais un 
concept en mode modulaire plutôt 
que celui en " custom ", soutenu 
par un flux numérique du début à 
la fin. »

En fait, créer des objets a toujours 
été une passion pour le président-
directeur général de Vention. 
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Vention se définit par la 
vitesse et la simplicité.
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Tellement qu’en bas âge, il a 
même confectionné un avion de 
grandeur nature à partir de pièces 
recyclées, dont un moteur de 
tondeuse. 

Fort de cette volonté de créer et 
inspiré par la librairie numérique 
Web GL, qui offre de la 3D de 
grade ingénierie, il se lance dans 
le vide en 2016 pour créer Vention. 

Depuis, l’entreprise a connu une 
croissance exponentielle. Elle est 
déjà active sur trois continents et 
compte des milliers d’utilisateurs 
et plusieurs centaines de 
clients récurrents. Parmi eux, 
on retrouve notamment Pratt & 
Whitney, General Electric, Tesla 
et Robotique.

« Ça va excessivement bien, men-
tionne M. Lacroix. Nous sommes à 
créer une nouvelle catégorie dans 
le marché. Nous sommes convain-
cus que nous avons répondu à un 
besoin très présent. »

Près du besoin
En plus du sur-mesure, il existe 
déjà 300 à 400 machines conçues 

dans le catalogue en ligne de 
Vention. Des septièmes axes de 
robot, des machines pour couper 
du tissu, des imprimantes 3D : 
ce logiciel de conception 3D n’a 
de limites que l’imagination. Le 
logiciel permet aussi d’accélérer 
le calendrier de test en concevant 
des bancs automatisés d’essai sur 
mesure, en seulement quelques 
minutes.

Pour les créations sur mesure, les 
designers peuvent même recevoir 
2,5 % de royautés pour leur 
conception en la publiant dans la 
bibliothèque publique de Vention. 
Lorsqu’un autre utilisateur achète 
cette conception, les royautés 
sont distribuées au concepteur, 
et ce, sous forme de crédit. Cette 
initiative de l’entreprise a pour 
but d’encourager les utilisateurs 
à publier leurs conceptions pour 
favoriser une collaboration dans la 
communauté.

« Nous voulons être près du 
plancher des manufacturiers, dit 
Étienne Lacroix. Nous offrons 
des produits avec un haut degré 
de spécificités, de manière 
très rapide. Vous concevez 
aujourd’hui, on vous livre demain. 

Nous sommes les seuls, dans le 
secteur manufacturier, à pouvoir 
offrir ce service. »

Pour arriver à ses fins, la 
compagnie montréalaise utilise 
de l’aluminium pour la majorité de 
ses pièces.

« On aimerait s’approvisionner 
davantage à partir de l’aluminium 
du Québec, mais c’est encore 
difficile de trouver la chaîne 
d’approvisionnement complète 
ici même, conclut Étienne 
Lacroix. Nous avons récemment 
eu quelques beaux succès avec 
des fournisseurs d’ici et nous en 
souhaiterions d’autres. »

Les matières plastiques font aussi 
partie intégrante de la conception 
chez Vention. Depuis mai, l’en-
treprise est d’ailleurs partenaire 
avec Groupe PolyAlto, le plus 
grand distributeur et fabricant de 
solutions en plastique de l’Est du 
Canada. Les utilisateurs peuvent 
ainsi concevoir et commander 
des panneaux de plastique sur 
mesure, intégrés à leur machine 
Vention, avec une livraison en 
48 heures. 

Le logiciel de Vention permet une permutation infinie de pièces, qui se 
rassemblent les unes aux autres pour créer une machine qui répond aux 

besoins spécifiques du client.
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