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SKEDOO E Ill Fazer upgrade

Parceiros-chave Atividades principals
Quais sdo seus principais parceiros Quais sao as principais etapas para
para obter vantagem competitiva? avancar em diregdo ao seus clientes?
escolos especiallstas em
profussores educagho
arlentadores especialistas am
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Principais recursos

De quais recursos vocé precisa para

fazer sua ideia funcionar?

Recursos
Humanos

Estrutura de custos

Quanto vacé planejan gastar

no desenveolvimento do produto € em
marketing por um determinado periodo?

b

O M o ~  » Apresentar

Propostas principais Relacionamento com o consumidor
Como vacé deixara a vida dos seus Com que frequéncia vocé interagira
clientes mais feliz? com seus clientes?

App que ajuda SRS maostrar
astudantes a :J::‘:TZL:“ onboarding progresso
organizar os e :adna personalizado real

(Lt persanalizada
Atendimento
Modelo cDm“:::;zum Suporte automatizade
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P FLEi LT Como vocé val alcangar seus clientes?

redes indicagdo

entre

SOCiais  estudantes

eventos de
educagio e
tecnologia

Fluxos de receita

Quanto vocé planeja

ganhar em um determinado periodo?
Compare seus custos e receitas.

Segmentos de clientes
Quem sdo seus clientes? Descreva seu
publico-alvo em poucas palavras.

Estudantes
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fundamental
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