
Dans un marché où la relation client est cruciale,
notre solution CRM vous aide à renforcer vos liens
avec vos clients tout en simplifiant la gestion de
vos contacts et opportunités. Conçu pour offrir une
vision à 360° de chaque client, [Nom du CRM]
centralise les données, automatise les tâches clés,
et permet une communication plus efficace. Que
vous soyez une PME, un détaillant, ou une grande
entreprise, notre CRM s’adapte à vos besoins pour
vous aider à fidéliser et satisfaire chaque client,
tout en optimisant votre productivité.

 OPTIMISEZ VOS RELATIONS
CLIENTS AVEC

RESERVEZ VOTRE
DEMO

La solution CRM qui révolutionne votre gestion
client, pour un suivi performant et une
fidélisation accrue.

A PROPOS 

BÉNÉFICES DE LA
SOLUTION

Les Cibles Principales :

PME ET GRANDES ENTREPRISES

Commerces et détaillants

Prestataires de services

Équipes de marketing et de vente 

Contactez-nous
Mali

+223 68 35 08 48
+223 67 13 55 78
+223 20 20 39 54

contact@1simple1.com

porte 128, rue 656 Sogoniko,
Face à Fofy Industries, MALI

Amélioration de la productivité :

Meilleure communication client 

Renforcement de la fidélisation

Analyse et prise de décision
rapide

CRM

mailto:contact@1simple1.com
https://bit.ly/3gTi7pW
https://bit.ly/3w0gprc
https://bit.ly/3xQI13f


Data Limit :
Les Étapes de notre SOLUTION ?

Renforcer la
compétitivité 

Améliorer la
satisfaction et
fidéliser les
clients

Augmenter
l’efficacité des
équipe

Optimiser les
décisions
stratégiques

CRM

 Prix : 1,000,000F (HT) + TVA + (30
000f /mois et 360 000f /an) pour
l’hébergement. Frais de
configuration et formation exclus
(selon l’effort requis) 

 
30.000F/MOIS

PRIX

Speed :
Up to 600 Mbps download,
50 Mbps upload

LES PERFORMANCES

COMMENT FONCTIONNE
NOTRE SOLUTION ?

Notre solution CRM offre des
performances optimales pour une
gestion client de haute qualité, grâce à
ses fonctionnalités avancées et sa
rapidité d'exécution

Boostez vos relations clients
avec CRM

Étape 1 : Collecte et centralisation des données
– Rassemblez toutes les informations clients
dans un espace centralisé.

Étape 2 : Gestion des interactions – Suivez et
enregistrez chaque contact avec vos clients, de
la première interaction à la fidélisation.

Étape 3 : Segmentation et automatisation –
Catégorisez vos clients et automatisez vos
campagnes marketing.

Étape 4 : Analyse et suivi des performances –
Accédez à des rapports détaillés pour ajuster
vos stratégies et mesurer le succès de vos
actions.

Transformez chaque
interaction en opportunité de

croissance avec CRMRéactivité et rapidité

Automatisation avancée

Fiabilité des données

Analyse performante en temps réel

Personnalisation et évolutivité 


