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	 ANÁLISIS DE PERTINENCIA DE LA VENTA DEL SERVICIO/PRODUCTO Y SUS CONDICIONES

Objetivo: Analizar el alcance de los servicios / productos que pueden ser ofrecidos por parte de RTVC, de acuerdo con su Estrategia Comercial de ventas a _escriba a quien sería el cliente potencial. ___ 
Señale los componentes que correspondan: 


- Producción de Televisión 
- Producción de Radio

- Venta de servicios de Central de Medios – ATL

- Venta de servicios de BTL.  

- Otra unidad de negocio        ¿cuál? __________________



	Analice la posible venta de servicios/productos, desde el punto de vista de los temas siguientes (como mínimo): 

1. Eficacia de la actividad frente a la misionalidad de RTVC.
Análisis:

2. Disponibilidad de ejecución respecto de la capacidad instalada de las áreas que intervendrán en su gestión.
Análisis:

3. Impacto que podrá tener en el componente presupuestal de RTVC.
Análisis:

4. Riesgos operacionales, contractuales, presupuestales y reputacionales que podrían concretarse en el desarrollo de la actividad.
Análisis:

5. Necesidad o no de constituir garantías contractuales en desarrollo de la venta que se pretende realizar.
Análisis:

6. Otros (plantee en este acápite, entre otros, las condiciones de ejecución que tendría la posible Oferta Comercial de acuerdo con el procedimiento establecido)
Análisis:


	Consulta: ¿Se considerada posible y pertinente la venta del servicio / producto en las condiciones requeridas? 

Respuesta:  SI          NO 

Observaciones __________________


	Se firma a los _________ días del mes de _____________ de __________

Este análisis será suscrito por todos los profesionales que intervinieron en su construcción, dependiendo de los componentes de la posible venta.
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