A escalada do Sucesso

Metodologia Maquina de Crescimento

Escale seus resultados com um passo-a-passo baseado na estratégia que nés e milhares de clientes
aplicamos para implementar o Inbound Marketing com sucesso! Essa metodologia propde um caminho
simples para criar uma Maquina de Aquisicdo de clientes e gerar receita de forma previsivel e escalavel.

Comece sua jornada!
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e seus marcos de sucesso

O principal objetivo que uma empresa deve ter quando esta comecando no marketing digital é Provar o
Canal. Isso significa entender se é possivel utilizar a Internet e o Inbound Marketing como um meio de
aquisicdo de clientes para a empresa. Esse caminho € descrito pelos Marcos de Sucesso dessa fase.

Nesta fase vocé aprendera como criar um canal de geracao de leads, como nutri-los de uma forma basica,
para serem qualificados, até que a venda seja fechada. E importante ressaltar que a criagao de conteudo é
0 corac¢do dentro desse processo.

Primeiras Vendas
AQui se estruturam 0s passos para o processo de vendas aos clientes Inbound.

Planejamento de contetudo
Onde se ddo os primeiros passos no Marketing de Conteudo.

Relacionamento por email
Crie as primeiras campanhas com o RDStation para relacionamento com os
leads gerados.

Mecanica de geracao de Leads
AqQui vocé deve iniciar um processo de geracdo de leads Inbound qualificados.

Passo a Passo

dos marcos de sucesso

Mecanica de Geracdo de Leads
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para criar um Modelo Venda/ Conexao Qualificar Roteiro de
Replicavel! Fechamento Consultiva Leads Abordagem

Para auxilia-lo nesta jornada, conte com uma plataforma completa
de Marketing Digital.

Conheca o RD Station e escale seus resultados com ferramentas de
atracao de trafego para o seu site, geracao de leads qualificados,
relacionamento para nutricdo, qualificacao e identificagdo das
melhores oportunidades de negdcios, além de analises para
otimizac¢do continua de ac¢des.

ResultadosDigitais



http://rdstation.com.br/?utm_medium=referral&utm_campaign=pdf_metodologia&utm_source=pdf_metodologia
https://s3.amazonaws.com/rd-marketing-objects/metodologia-maquina-de-resultados/modelo-replicavel.pdf



