A escalada do Sucesso

Metodologia Maquina de Crescimento

Escale seus resultados com um passo-a-passo baseado na estratégia que nds e milhares de clientes
aplicamos para implementar o Inbound Marketing com sucesso! Essa metodologia prop8e um caminho
simples para criar uma Maquina de Aquisicao de clientes e gerar receita de forma previsivel e escalavel.

Comece sua jornada!

As grandes fases
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Minimo ideal ® Conhece técnicas basicas de Marketing Digital
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Automacao e escala
e seus marcos de sucesso

Ao trabalhar com a base e repetir 0s processos consistentemente, € comum crescer a operagao natural-
mente até atingir um ponto em que aparecem algumas dores. O volume de Leads para serem qualificados
fica grande e dificilmente pode ser feito por uma pessoa. O ritmo de crescimento organico diminui, parecen-
do chegar a um nivel pequeno de saturacao. Operacionalizar a comunica¢do, conteldos e a gestdo dos Leads
comeca a se tornar dificil.

Se sua empresa quer continuar a crescer a operacao e ter mais vendedores e vendas é o momento de inserir
algumas praticas diferentes para conseguir gerar mais volume e qualidade de Leads. Para isso, passamos a
trabalhar com a automacgao de processos e com mais investimentos de recursos para ganhar escala.

Fidelizacdo de clientes automatica
7 Criar fluxos de automacdo de email segmentados por perfis de clientes para
aumentar a retencdo.

Ser autoridade em seu assunto
6 Ter um blog com conteddo que abranja um grande volume de dlvidas e desafios .
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Otimizacoes de SEO
5 Acompanhar a evolucdo dos conteddos no ranking organico do Google utilizando ,°

0 Planejador de Palavras-Chave e fazendo otimizacdo OnPage das paginas. ¢

Roteamento de Leads Qualificados

4 Configurar o Lead Socring com o perfil e interesse da persona ideal, ‘
segmentar toda a base de leads e definir automacao para repasse dos leads
para a equipe de Vendas. '

Criacao de novos canais de aquisi¢cao
3 Aumentar geracao de Leads, reconhecendo a origem de
Leads por canal. 4

Jornada de compras automatizada ‘
2 Desenhar Jornada de Compra, definindo fluxos de
nutricdo com base nela. .

Integracao entre Marketing e Vendas .

1 Revisdo de todo o funil de aquisicao de clientes,
desde a atracdo até o fechamento de vendas.

Finalizou esta fase?
Recupere o fOlego e clique aqui para seguir adiante!

Para auxilia-lo nesta jornada, conte com uma plataforma completa de
Marketing Digital.

Conheca o RD Station e escale seus resultados com ferramentas de
atracdo de trafego para o seu site, geracao de leads qualificados,
relacionamento para nutri¢cdo, qualificacdo e identificacdo das
melhores oportunidades de negdcios, além de analises para
otimiza¢do continua de acdes.

ResultadosDigitais



http://rdstation.com.br/?utm_medium=referral&utm_campaign=pdf_metodologia&utm_source=pdf_metodologia
https://s3.amazonaws.com/rd-marketing-objects/metodologia-maquina-de-resultados/otimizacao.pdf

