
Metodologia Máquina de Crescimento
A escalada do Sucesso

Prova de Canal
Tempo estimado: 3 a 6 meses

Mínimo ideal

Tem um time de 1 ou 2 pessoas em 
Marketing e Vendas

Sabe os conceitos básicos de Marketing 
Digital: Lead, blog, email marketing...
Tem uma geração de Leads recorrente, 
primeiras oportunidades e Vendas

Automação e escala
Tempo estimado: 9 a 18 meses

Mínimo ideal

Tem um time de 5 a 15 pessoas  em 
Marketing e Vendas (2 no Marketing, 
1 editor/produtor de conteúdo ou 
terceirizado, Pré-venda, Designer e pelo 
menos 3 em Vendas)

Utiliza técnicas intermediárias de Marketing 
Digital e Vendas
Gera mais volume de Leads recorrentes
Mídia paga
Tem uma jornada de Compra bem desenhada
Utiliza fluxos de email automatizados
Tem automação de qualificação para Vendas 
(Lead Scoring) Modelo Replicável

Tempo estimado: 6 a 12 meses

Mínimo ideal

Tem um time de 2 a 5 pessoas em 
Marketing e Vendas (1 no Marketing, 
½ Pré-vendas, 1 Vendas, Designer ou 
freelancer)

Conhece técnicas básicas de Marketing Digital 
e entender a mecânica
Otimiza a produção de conteúdo
Qualifica Leads e repassa para Vendas
Gera vendas recorrentes

Otimização
Tempo estimado: 12 meses

Mínimo ideal
Utiliza técnicas avançadas de Marketing 
e Vendas
Faz Growth Hacking
Faz produção de conteúdo segmentada 
Possui fluxo de emails para clientes
Tem um processo de análise de eficiência de 
vendas que traz feedback ao marketing para 
atualizar Lead Scoring e metas.
Tem crescimento superior ao mercado

Automação e escala
e seus marcos de sucesso

Finalizou esta fase? 
Recupere o fôlego e clique aqui para seguir adiante!

Para auxiliá-lo nesta jornada, conte com uma plataforma completa de 
Marketing Digital.

Conheça o RD Station e escale seus resultados com ferramentas de 
atração de tráfego para o seu site, geraçao de leads qualificados, 
relacionamento para nutrição, qualificação e identificação das 
melhores oportunidades de negócios, além de análises para 
otimização contínua de ações.

Ao trabalhar com a base e repetir os processos consistentemente, é comum crescer a operação natural-
mente até atingir um ponto em que aparecem algumas dores. O volume de Leads para serem qualificados 
fica grande e dificilmente pode ser feito por uma pessoa. O ritmo de crescimento orgânico diminui, parecen-
do chegar a um nível pequeno de saturação. Operacionalizar a comunicação, conteúdos e a gestão dos Leads 
começa a se tornar difícil.

Se sua empresa quer continuar a crescer a operação e ter mais vendedores e vendas é o momento de inserir 
algumas práticas diferentes para conseguir gerar mais volume e qualidade de Leads. Para isso, passamos a 
trabalhar com a automação de processos e com mais investimentos de recursos para ganhar escala.

4

1

3

2

1

2

3

4

5

6

7

As grandes fases

Fidelização de clientes automática
Criar fluxos de automação de email segmentados por perfis de clientes para 
aumentar a retenção.

Ser autoridade em seu assunto
Ter um blog com conteúdo que abranja um grande volume de dúvidas e desafios 
das personas recebendo citações e links externos de outros sites e mídias.

Otimizações de SEO
Acompanhar a evolução dos conteúdos no ranking orgânico do Google utilizando 
o Planejador de Palavras-Chave e fazendo otimização OnPage das páginas.

Roteamento de Leads Qualificados
Configurar o Lead Socring com o perfil e interesse da persona ideal, 
segmentar toda a base de leads e definir automação para repasse dos leads 
para a equipe de Vendas.

Criação de novos canais de aquisição
Aumentar geração de Leads, reconhecendo a origem de 
Leads por canal.

Jornada de compras automatizada
Desenhar Jornada de Compra, definindo fluxos de 
nutrição com base nela.

Integração entre Marketing e Vendas
Revisão de todo o funil de aquisição de clientes, 
desde a atração até o fechamento de vendas.

Escale seus resultados com um passo-a-passo baseado na estratégia que nós e milhares de clientes 
aplicamos para implementar o Inbound Marketing com sucesso! Essa metodologia propõe um caminho 
simples para criar uma Máquina de Aquisição de clientes e gerar receita de forma previsível e escalável. 
Comece sua jornada!

http://rdstation.com.br/?utm_medium=referral&utm_campaign=pdf_metodologia&utm_source=pdf_metodologia
https://s3.amazonaws.com/rd-marketing-objects/metodologia-maquina-de-resultados/otimizacao.pdf

