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DISCLAIMER

0 material que se segue é uma apresentacao de informacdes gerais da Companhia. Tratam-se de informacdes resumidas sem intencao de serem completas, que ndo devem ser consideradas por
investidores potenciais como recomendacao. Esta apresentacao é estritamente confidencial e ndo pode ser divulgada a nenhuma outra pessoa. Nao fazemos nenhuma declaracao nem damos

nenhuma garantia quanto a corre¢do, adequacao ou abrangéncia das informacdes aqui apresentadas, que nao devem ser usadas como base para decisoes de investimento.

Esta apresentacdo contém declaracdes e informacdes prospectivas nos termos da (lausula 27A da Securities Act of 1933 e (lausula 21E do Securities Exchange Act of 1934. Tais declaracdes e
informac0es prospectivas s3o unicamente previsdes e nao garantias do desempenho futuro. Advertimos os investidores de que as referidas declaracdes e informacdes prospectivas estdo e
estardo, conforme 0 €aso, sujeitas a riscos, incertezas e fatores relativos as operacdes e aos ambientes de negécios da Companhia e suas controladas, em virtude dos quais os resultados reais de

tais sociedades podem diferir de maneira relevante de resultados futuros expressos ou implicitos nas declaracoes e informacoes prospectivas.

Embora a Companhia acredite que as expectativas e premissas contidas nas declaracoes e informacdes prospectivas sejam razodveis e baseadas em dados atualmente disponiveis a sua
administracdo, a Companhia ndo pode garantir resultados ou acontecimentos futuros. A Companhia isenta-se expressamente do dever de atualizar qualquer uma das declaracdes e informacdes

prospectivas.

Esta apresentacao ndo constitui oferta, convite ou solicitacao de oferta de subscri¢ao ou compra de quaisquer valores mobiliarios. Esta apresentacao e seu conteddo ndo constituem a base de um

contrato ou compromisso de qualquer espécie.



NOVAMENTE PERCEBEMOS GRANDES
VETORES QUE SERAO FUNDAMENTAIS
PARA A GERACAQ DE VALOR
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PROJETO
DISCOVERY

Segregacao e
autonomia dos times
o

Novo posicionamento
do Lato Sensu Kroton
o
Nova plataforma,
dedicada ao produto
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TRANSFORMACAQ DIGITAL MOTIVOU A ESTRUTURACAO DO
PROJETO DISCOVERY, QUE JA SE PROVOU BEM SUCEDIDO,

NOS POSICIONANDO PARA UM NOVQ,MERCADO
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TENDENCIAS
EM EAD
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RESULTADOS

Aumento de ~40% na > Modalidade ganhando

captacao de alunos representatividade no Brasil
o o

Crescimento de ~30% Graduacao EAD representara

em receita e EBITDA maior parcela de ingressos
o o

Melhor avaliacdo dos Aumento da base de alunos

usuarios (NPS)

J

A INTERNA (197 IES)
|}

(graduacdo e pés-graduacao) j

MERCADO
POTENCIAL

Novas fontes de receita
para as IES clientes
o

Market size de ~34bi

(
'| Potencial GMV de ~330bi

+ 68M alunos com Ensino Médio
+ 23M alunos com Ensino Superior

+2.000 Instituicoes sem
credenciamento EAD




TRANSFORMACAQ DIGITAL MOTIVOU A ESTRUTURACAO DO
PROJETO DISCOVERY, QUE JA SE PROVOU BEM SUCEDIDO,
NOS POSICIONANDO PARA UM NOVQMERCADO
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TENDENCIAS
EM EAD

Modalidade ganhando
representatividade no Brasil
[

Graduacao EAD representara
maior parcela de ingressos
[

Aumento da base de alunos
(graduacdo e pés-graduacao)




MODALIDADE EAD GANHANDO MAIOR REPRESENTATIVIDADE,

TANTO EM GRADUACAQ QUANTO EM POS-GRADUACAO

)
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TENDENCIAS
EM EAD

Modalidade ganhando
representatividade no Brasil

Graduacdo EAD representara
maior parcela de ingressos

Aumento da base de alunos

(graduacdo e pds-graduacao)

CRESCIMENTO DA MODALIDADE EAD
GRADUACAOQ E POS-GRADUACAQ

INGRESSOS EM
GRADUACAO

(em MM) +16%
CAGR EAD

~

2,9
2,3

2013 2018 2023E

1: Estudo da ABMES maio/18 e Censo INEP 2013/18; 2: PNAD Continua IBGE

ALUNOS CURSANDO
LATO2 (em MM)

+26% —

CAGR EAD

1,19
1,12

2018 2019

Bl EAD M Presencial




TRANSFORMACAQ DIGITAL MOTIVOU A ESTRUTURACAO DO
PROJETO DISCOVERY, QUE JA SE PROVOU BEM SUCEDIDO,
NOS POSICIONANDQ PARA UM NOVQ4MERCARO
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MERCADO
POTENCIAL

Novas fontes de receita
para as IES clientes
o

Market size de ~34bi
o

" Potencial GMV de ~330bi
+ 68M alunos com Ensino Médio
+ 23M alunos com Ensino Superior

+2.000 Instituicoes sem
credenciamento EAD




ESTIMATIVAS INTERNAS APONTAM PARA UM TAM DE ~R$ 330 BILHOES,
CONSIDERANDO TODA A POPULACAQ COM ENSINO MEDIO E GRADUACAO
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MERCADO
POTENCIAL

Novas fontes de receita
para as IES clientes
o

Market size de ~34Dbi
o

Potencial GMV de ~330bi
+ 68M alunos com Ensino Médio
+ 23M alunos com Ensino Superior

+2.000 Instituicoes sem
credenciamento EAD

MARKET SIZE
EM R$ BI

POS-
GRADUACAO  TOTAL

GRADUACAO -_
| |

MERCADO POTENCIAL
EM R$ BI

POS-
GRADUACAO TOTAL

GRADUACAO

TICKET MEDIO/ANO: 3,8K
PUBLICO: 23M PESSOAS

TICKET MEDIO/ANO: 3,5K
PUBLICO: 68M PESSOAS




NO BRASIL, HA +2.000 IES SEM CREDENCIAMENTO EAD, QUE PODERIAM MELHOR
EXPLORAR O POTENCIAL DESTA MODALIDADE EM SUAS RESPECTIVAS REGIOES
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MERCADO
POTENCIAL

Novas fontes de receita
para as IES clientes
o

Market size de ~34Dbi
o

Potencial GMV de ~330bi
+ 68M alunos com Ensino Médio
* +23Malunos com Ensino Superior

+2.000 Instituicoes sem
credenciamento EAD

DISTRI BUIQAO DAS IES PRIVADAS POTENCIAL REGIONAL

COM E SEM CREDENCIAMENTO InstituicOes locais possuem maior brand
awareness- tanto com alunos quanto no
mercado de trabalho - porém menor
representatividade no EAD

IES PRIVADAS _ 83 7

SEM FINS LUCRATIVOS .
IES PRIVADAS _ 1181

COM FINS LUCRATIVOS
W12

B N3o possuem credenciamento EAD

B Possuem credenciamento EAD Fonte: Censo do Ensino Superior 2018 - INEP






0 MERCADO B2B ES E COMPOSTO POR 4 GRANDES SEGMENTOS E NO MUNDO REPRESENTA
~USS 3 bi, EM SUA MAIOR PARTE CONCENTRADO NOS EUA

SEGMENTOS DE OPMs E EXEMPLOS
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Fonte: HolonlQ, Anatomy of an OPM; MOOC: Massive Open Online Courses



NOSSA PLATAFORMA IMPACTA TODAS AS ETAPAS DO CICLO ACADEMICO DE UM ALUNG,
ESTANDO APTA TANTO PARA POS-GRADUACAO QUANTO GRADUACAQ

PLATAFORMAS
DE TECNOLOGIA

ATENDIMENTO
EMPREGABILIDADE A INSTITUICOES

DE ALUNOS I E ALUNOS

\ o PRODUCEQ
0 DE CONTELIDO

CREDENCIAMENTO/ PLATAFORMAS DE TECNOLOGIA

REGULATORIO , |
(B CONTROLE DE CONTE(DO E SERVICOS ACADEMICOS

P L I \TO S QUALIDADE E

EDSERV PLATFORM CERT|F|CACAO CAPTACAO DE ALUNOS

(RM
0 PROFESSORES EMPREGABILIDADE
E TUTORIA

CAPTACAO DE
ALUNOS

INTELIGENCIA
DE MERCADO




NOSSA PLATAFORMA IMPACTA TODAS AS ETAPAS DO CICLO ACADEMICO DE UM ALUNG,
ESTANDO APTA TANTO PARA POS-GRADUACAO QUANTO GRADUACAQ

EMPREGABILIDADE
DE ALUNOS

CREDENCIAMENTO/
REGULATORIO

RETENCAO/
(RM

CAPTACAO DE
ALUNOS

PLATAFORMAS
DE TECNOLOGIA
ATENDIMENTO
AINSTITUICOES
- E ALUNOS

~ GRADUACAO
PRODUCAQ

- Plataforma preparada para
ﬂﬁ] DE CONTEUDO ofertar todos0s servicos, coma

' qual ja atepdemos internamente
CONTROLE DE
P LI\TOS ° @ QUALIDADE F

EDSERV PLATFORM

CERTIFICACA ~200

IES

~1.400
PROFESSORES :
(] / ETUTORA CAMPI/POLOS 100+
~ _ IMPLEMENTADO
@ INTELIGENCIA

DE MERCADO



NOSSA PLATAFORMA IMPACTA TODAS AS ETAPAS DO CICLO ACADEMICO DE UM ALUNG,
ESTANDO APTA TANTO PARA POS-GRADUACAO QUANTO GRADUACAQ

PLATAFORMAS
DE TECNOLOGIA

EMPREGABILIDADE ﬁTIIEII\él%lle/Iﬁ:\ITO
DE ALUNOS COES
> 'ﬁ Van E ALUNOS

PRODUCAQ
@] DE CONTEUDO

GRADUACAO

Atendemos ao mercado
de graduacao’com 0s
CREDENCIAMENTO/ produtos SSA e ENADE

REGULATORIO

\
(B CONTROLE DE
PLI\TOS QUALIDADE E ~40es ~20x

3 EDSERV I?LATFORM CERT|F|CACAO
RETENCAO/ / TERCEIRAS ALUNOS @

CRM .
P PROFESSORES através saraiva
4 E TUTORIA da marca

CAPT&%%ODE Foco em produgao

deconteddo

INTELIGENCIA Impacto também em servicos
DE MERCADO de atendimento 3s IES,
a0s alunos e as demandas

SSA: Saraiva Solucdo de Aprendizagem regulatonas




CRESCIMENTO HISTORICO ACELERADO, QUE SERA ALAVANCADO POR

NOVOS CLIENTES EXTERNOS A PARTIR DE 2020

+

20 34%%

RS 66 M RS 79 M RS 106 M
2017/ 2018 2019E

Validacao da tese de crescimento para a pos-graduacao Kroton
Consolidacdo da plataforma B2B ES interna

Kroton Clientes externos

Evolucdo da plataforma tecnologica
Conclusdo dos demais servicos para graduacao
Expansdo de contratos com instituicdes terceiras




JUNTANDO
AS PECAS

POTENCIAL DE
GERACAO DE NOVAS
FONTES DE RECEITA
AS IES PARCEIRAS DA
PLATOS

=

EM UM MERCADO DE
TRABALHO EM CONSTANTE
EVOLUCAQ, O ES
IMPULSIONA 0 SUCESSO
PROFISSIONAL DOS ALUNOS

IRACKRECORD | /S
COMPROVADO ==
ATENDENDO A ~200
IES, SOMADO AO
ENDOSSO DE
QUALIDADE EM
CONTEUDOVIA
SARAIVA EDUCACAQ

[ ]

SEGMENTO DE ES SE
TRANSFORMANDO,
COM ELEVADO
CRESCIMENTO EM EAD

ONE-STOP-PARTNER EM ES:
OFERTA DE SERVICOS ATRAVES
DE NOVA PLATAFORMA E
MODELO DE NEGOCIOS
POWERED BY TECANOLOGY







