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Wiz é uma gestora de canais de distribuição de produtos 
de seguros e financeiros
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Modelo de gestão escalável permite 
foco em novos negócios
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Wiz possui notória experiência e bem-sucedido plano de gestão 
em sua maior Unidade de Negócio, a Operação Bancassurance 
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Evolução de prêmio direto¹

17,1%

7,5%

Fonte: Dados divulgados pela SUSEP, considerando o total de prêmios 
diretos, excluindo previdência, capitalização, consórcio e DPVAT 
até dezembro/2018.
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¹ Líquido das despesas com o processo de preparação para o IPO.
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Timeline do principal banco digital do Brasil
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Banco Inter combina características do segmento bancário e 
fintech, oferecendo uma solução completa aos clientes
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Proposta de valor distinta: digital, gratuita e completa
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Sustentabilidade no modelo de negócios
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A operação da Inter Seguros
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Relação com Seguradoras



Portfólio de produtos comercializados e destaques financeiros 
e operacionais Inter Seguros
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3,4% - Affinity

32,5% - Empresarial

64,0% - MIP/DFI

78,5% - Cartão protegido

7,6% - Proteção financeira

7,5% - Residencial

3,3% - Celular/Tablet

2,9% - Auto

(1) Vendas novas de seguros feitas por meio de canais digitais
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Avaliação da Operação – Definição da participação societária

ESCOPO DA 
OPERAÇÃO

MÉTODO DE 
AVALIAÇÃO

PREMISSAS

CONCLUSÃO
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285

114

34,5

Valuation Valor =
40%

40%

Deal propõe aquisição de 40% da Inter Seguros, com 
upfront de R$ 45 MM e earnout em quatro parcelas

Racional de pagamento por 40% da Inter Seguros

Em R$ MM

Detalhes da operação:

• O preço total pela aquisição de 40% das 

quotas é de R$114 MM;

• A transação será paga por meio de parcela 

fixa, no valor de R$45 MM - a ser paga na 

data de fechamento – e parcelas variáveis, 

com as seguintes regras:

i. O valor de R$69 MM será pago em 4 

parcelas de R$17,25 MM cada, as quais 

serão ajustadas, para cima ou para baixo, 

com base no EBITDA Corretora, de acordo 

com gráfico ao lado;

ii. O Valor das parcelas pode variar de R$0 a 

R$25,9 MM, com base no atingimento das 

metas anuais estabelecidas. Caso o 

atingimento da meta seja inferior a 70%, o 

valor da respectiva parcela será R$0. Caso 

o EBITDA seja um percentual que se situe 

dentro do intervalo entre 70% e 150% da 

Meta EBITDA Corretora, o valor da 

respectiva parcela deverá corresponder à 

multiplicação da parcela variável pelo 

percentual verificado.

iii. As Parcelas serão corrigidas pela SELIC, 

limitada a 15%

Earnout com base em EBITDA
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45 17,25
17,25

17,25
17,25

Parcela Fixa

2019

Waiver

2019/2020

2020/2021 2021/2022 2022/2023 2023/2024

EBITDA META:
R$ 23,2 MM

EBITDA META:
R$ 31,5 MM

EBITDA META:
R$ 42,4 MM

EBITDA META:
R$ 55,4 MM

25,9

12,1

25,9

12,1

25,9

12,1

25,9

12,1

Forma de pagamento

Earnout c/ trigger 70% - 150%

Regras de pagamento de dividendos pela Inter Seguros

• Distribuição mínima obrigatório de 50% do resultado;

• Do restante, será retido caixa mínimo de 3 meses de despesas operacionais e CAPEX, e distribuída 

a diferença, salvo exceção de deliberação, de forma unânime, pelos sócios;

• A parcela de Dividendos da Wiz será retida para garantir o fluxo de pagamento das parcelas 

variáveis, até a quitação integral da aquisição
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Pontos de governança do deal

• Conselho Consultivo e Deliberações

O Conselho Consultivo da Inter Seguros será composto por 3 membros, sendo 2 indicados pelo Banco Inter e 1 indicado pela Wiz. As

deliberações para as matérias abaixo listadas serão tomadas pelo voto afirmativo da maioria absoluta dos conselheiros. 

O Conselho terá competência para: 

(i) dar parecer sobre a orientação geral dos negócios da Inter Seguros; 

(ii) definir novos produtos a serem desenvolvidos e comercializados pela Inter Seguros; 

(iii) indicar os membros da Diretoria, cuja eleição será realizada pelos Sócios, e fixar as suas atribuições; 

(iv) emitir pareceres sobre a gestão dos Diretores, examinar documentos e solicitar informações sobre contratos celebrados ou em via de 

celebração; e 

(v) manifestar-se sobre o relatório da administração e as contas da Diretoria

• Diretoria

A Inter Seguros terá 4 Diretores, sendo: 1 Diretor Presidente, a ser indicado pelo Conselho, por votos unânimes; 1 Diretor Financeiro, a ser 

indicado pela maioria do Conselho, sendo certo que enquanto o Diretor Financeiro não for eleito, a Wiz terá o direito de indicar um controller, 

que será eleito pela maioria do Conselho Consultivo; 1 Diretor Comercial e de Relacionamento, a ser indicado pelo Vendedor; e 1 Diretor de 

Marketing, a ser indicado pela Wiz.

• Exclusividade:

Outorga da exclusividade entre o Banco Inter e a Inter Seguros, pelo prazo de 50 (cinquenta) anos para a comercialização de produtos nos

ramos de consórcio, previdência, capitalização e seguros.

• Lock Up

A Wiz e o Banco Inter não poderão, até 31 de dezembro de 2023, transferir as Quotas da Inter Seguros para terceiros. Após a mencionada 

data, a Wiz deverá deter pelo menos 25% e Banco Inter, pelo menos 25% + 1 Quota da Inter Seguros mantendo bloco de controle até 2069 

(50 anos). 
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Pontos de governança do deal

• Direito de Preferência

Caso qualquer das Partes decida vender total ou parcialmente sua participação para qualquer terceiro, tal Parte deverá apresentar uma

notificação à outra Parte informando os termos e condições da venda. Nesse caso, a Parte que receber a notificação terá direito de preferência, 

podendo adquirir tal participação em condições não menos favoráveis do que as estabelecidas por tal terceiro.

• Tag Along

Observados os percentuais mínimos a serem detidos pelos Sócios da Inter Seguros (vide regras de lock-up descritas acima), será assegurado à 

Wiz o direito suas Quotas no caso de qualquer alienação das quotas pelo Banco Inter, nos mesmos termos e condições oferecidos pelo terceiro

para aquisição das quotas do Banco Inter.

• Drag Along

Caso o Banco Inter decida vender a sua participação societária para terceiros e a Wiz não exerça o Tag Along, o Banco Inter terá o direito de 

obrigar que a Wiz venda a sua participação em conjunto com o Banco Inter, nos mesmos termos e condições oferecidos pelo terceiro para 

aquisição das quotas do Banco Inter.
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Monetização da base de clientes passa por estratégia de 
estruturação de modelo de negócios já testado e validado

Governança Corporativa

CEO
Busca no mercado com aprovação 
unânime entre Wiz e Banco Inter

Controller
Diretor 

Comercial/
Institucional

Primeiros Passos

Modelo de atuação focado em duas frentes

Estruturação do modelo bancasseguros

Estratégia de rentabilização da carteira

Explorar oportunidades de rentabilização da carteira

Compreensão da transação como base para a venda de seguros

Estratégia de Negócios 
Modelo de atuação comercial

Entender o perfil do 
cliente médio

Estudos de propensão

Estabelecer correlações 
entre transações bancárias 
e produtos

Definição do 
produto ideal 

para cada 
transação

Seguro

1ª oferta 2ª oferta

Produto A1

Oferta direcionada de seguro no 
momento da transação bancária

Produto A2

Transação

Transação A

Transação B

Análise da 
carteira

Ações de 
rentabilização

Atuação 
comercial

Diretor de 
Marketing

Análises e correlação de 
produtos na visão cliente

Jornada digital para 
enriquecimento de oportunidades

Abordagem direcionada 
para cliente

Gestão e acompanhamento 
de resultados

Call to action através de 
oferta ideal

Gestão e acompanhamento 
de resultados

Otimizar renovação

Recuperação de clientes

Cross selling entre carteiras

Upsell da base de segurados

▪ Desenvolvimento da estratégia operacional

▪ Construção de business plan e roadmaps

▪ Desenho da estratégia de penetração na base 
de clientes

▪ Estruturação da abordagem de clientes

▪ Inclusão de novos produtos no portfólio, como 
prestamista e consórcio

Produto B1 Produto B2
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(com aprovação 
do Conselho)
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Avaliações e chancelas ao longo do projeto

Avaliações internas das Áreas de Jurídico e Compliance
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Relações com Investidores:

Marcus Martino – CFO/DRI

Guilherme Aguiar – Superintendente de RI  

E-mail: ri@wizsolucoes.com.br 

Telefone: +55 (11) 3080-0100

mailto:ri@parcorretora.com.br

