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Viele j:otograf%innen sind unglﬁcklich, weil sie
einer ldee der Selbststéndigkeit hinterherlaufen,
die nicht zu ihnen passt.




Unser Angebot fir euch:

+ Eine neue Definition von Erfolg

+ Exklusive Einblicke wie wir verschiedene
Drojekte skalieren

+ Eine alternative Herangehensweise euer
Business aufzubauen, die zu mehr Umsatz

und weniger Arbeit fuhret.
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Behqﬁekx

I. Fotogratie
. Education

3. Monostraps




Bleib bis zum Schluss!

[hr bekommt nach der Prasentation
alle Folien, eine Einladung zu unserer

Facebookgruppe und weitere
[nformationen zu unseren Angeboten.
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Mit wem spre

1. Wer ist selbststandig .

W
' er mochte sich selbst

r arbeitet‘ R2(C?




Wir sind keine Gurus,

sondern Fans der Fotografie

und Selbststéndigkeit.

A. 10 Jahre Fotografie & Film
B. Weltweit Kunden

C. Online-Kurse, Vortréige europaweit

D. Canon Ambassador
E. Uber 100k Podcast Downloads (fotografiepodcast.de)
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ANTI-CLICHE WEDDING
PHOTOGRAPHY & FILM

CANON EOS R6 + 35MM + 24MM + 85MM
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Wie messen wir Erfolg?

+ Umsatz

+ Wachstum

+ Viraler Content

+ Anzahl Buchungen

+ FO“OWGI‘



Wie messen wir Erfolg?

Umsatz

Viraler Content
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Personliche Weiterentwicklung
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Entscheidend ist nicht nur das Erreichen eines Ziels,
sondern wie der Weg dorthin verlief.
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We have created a
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[asst uns zusammen herausfinden,
was der offensichtliche Weg ZU
mehr Erfolg ist und was passiert,
wenn wir genau In die andere

Richtung denken.
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Beispiel 1:
Fotogratie
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Nicht blenden lassen von...

+ Anzahl Hochzeiten
+ Umsatz
+ Awards

Mitarbeiter
Studio

FO”OWEI‘

Likes

+ + + +




Wie skalieren wir in die Breite?

+ Fotos tiir eine breite Zielgruppe
+ Viele verschiedene Angebote

(Hochzeiten, Familien, Baby...)
+ Gijnstige Preise

+ Giinstige Arbeitskrafte
+ Werbung
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Fotograf*in ]

+ 200.000€ Umsatz
+ 3 Mitarbeiter
+ Fotostudio

+ 150 Auftréige pro Jahr
= 20.000 € Gewinn
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Fotograf*in 2

+ 100.000€ Umsatz
+ 15 Auftréige pro Jahr
= 30.000 € Gewinn

2022



Der Unterschied ist,
Fotograf%in | skaliert in die Breite,
Fotograf%in 2 in die Tiefe.
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Wichtig: Fotograf%in 2 wird gebucht,
obwohl es besser und giinstigere

Kollegen und Kolleginnen gibt.
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/wischenfazit:

+ Der Fokus liegt auf der Art und

Weise, wie ein Ziel erreicht wird.
+ Positionierung

+ Branding



Beispiel 2:
Julia & Gil Education
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Wie skalieren wir in die Breite?

+ Kurse fir eine breite Zielgruppe
+ Viele verschiedene Produkte
+ Gijnstige Preise

+ Mehr Werbung
+ Fokus auf Neukunden
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Wie skalieren wir in die Tiefe?

+ Kurse fiir eine kleine Gruppe
+ Wenige Produkte

+ Hochpreisig

+ Wenig Werbung

+ Fokus auf Community
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Um den Umsatz zu erhéhen, brauchten wir mehr Kunden und um mehr
Kunden zu bekommen, waren Inhalte nétig, die fiir eine grollere Gruppe
interessant sind, also z.B. Kurse fiir Fotografie-Einsteiger. Produkte fiir jeden,
sind Produkte fiir niemanden. Je groRer der Markt, desto mehr Konkurrenz. Es
ist also mehr Budget fiir Marketing oder zumindest viel mehr Anstrengung
notig, um iiberhaupt gesehen zu werden. Mehr Kunden haben mehr Probleme,

sodass mehr Mitarbeiter fur den Service notwendig sind.
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Beispiel 3:

Kameragurte



Wie skalieren wir in die Breite?

+ Gurte fur jeden mit einer Kamera
+ Viele verschiedene Produkte
+ Gijnstige Preise

+ Mehr Werbung
+ Fokus auf Neukunden
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Wie skalieren wir in die Tiefe?

+ Gurte fiir professionelle Fotograf™innen

+ Starke Marke

+ Wenige Produkte
+ Hochpreisig

+ Wenig Werbung

+ Fokus auf Community
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Was sind die wichtigsten

Malknahmen? Wie baue ich eine
Company of One?
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Lésung ]: Stell dir die richtigen
Fragen und baue das Business um
dein Leben herum auf.
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Mégliche Fragen:

+ Wie moéchte in 1-2 Jahren leben?

+ Wo mochte ich leben?
+ Wieviel mochte ich verdienen?

+ Wieviel mochte ich arbeiten?
+ Méochte ich eine Familie griinden?
+ Mochte ich mich selbsténdig machen?
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Marketing Vs. Werbung

Hochzeitsfotografie ist nicht positioniert genug

ir wen ist dein Produkt NICHT?

Fine kleine Gruppe ist leichter zu erreichen

Die Zusammenarbeit mit einer kleinen Gruppe ist leichter
Was ist dein Mission Statement?

+ + + + +
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Meine Fotos sind fur Menschen
die glauben

[ch fokussiere mich auf Menschen
die mochten.
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Lésung 3. Erzahl eine
stringente Geschichte



Ccadon
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eckot droge!
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Wer die Herzen der

Menschen gewonnen hat,
braucht sich um die Képfe

nicht zu kimmern.
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