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Kaip padidinti savo rinkodaros
efektyvuma ir pritraukti daugiau
klienty

nedidinat rinkodaros biudzeto

NERIERER T EVES

www.toc.lt | www.AmVer.lt | www.AmverKlubas.It | www.1dalykas.lt

Nerius Jasinavicius

Dauguma smulkaus ir vidutinio verslo vadovy-
savininky patiria daug streso valdydami savo
verslus ir spresdami kasdieninius verslo
iSSukius, o verslo rezultatai jy nedziugina.
Verslo valdymo jgudziy programa ,,Nuo Amato
prie Verslo“ suteikia tokiems vadovams
reikalingas Zinias, jrankius, strukttras verslo
sisteminimui ir valdymui. Kad JUsy verslas
tapty pinigy ir pasitenkinimo Saltiniu bei ]
suteikty galimybe daryti tai, kas Jums patinka. N

“Nuo Amato prie Verslo” autorius
M NeriusJ, Nerius@toc.It

www.toc.lt | www.AmVer.lt | www.AmverKlubas.It | www.1dalykas.lt

www.AmVerKlubas.It



Smulkaus verslo savininky situacija

= Tik 1 i 10 versly iSgyvena daugiau nei 5 metus
= Net 1iS 3 verslininky pasireiskia depresijos simptomai

= Daugiau nei 50% verslininky per pastaruosius 3 metus
atostogavo trumpiau nei 2 savaites
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Verslo tikslas ir batinos sglygos

TIKSLAS:
Uzdirbti pinigy dabar ir ateityje

Butinos salygos:
Patenkinti darbuotojai
Patenkinta aplinka (Klientai, Tiekéjai, Visuomene)
Verslininko pasitenkinimas
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Investuoto kapitalo grgza

T — OE

ROI =
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Ar jisy jmoné iSlaiko pardavimy ir pelno augimo tempg ?

—__
* —
PRAEITIS SIANDIEN ATEITIS
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Kodél kazkg reikia keisti?

= Planavote didesnius pardavimus nei pavyksta pasiekti
= Pardavimai auga |léciau nei iSlaidos

= Senieji pardavimy ir rinkodaros budai neveikia taip efektyviai
kaip anksciau
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Mes turime problemg — kaip parduoti daugiau?
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Klausimas

Kam patinka
pardavinéti?
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Pozilris j pardavéjus

Kompanijos HubSpot atlikta
apklausa parodé, kad net 97%
respondenty nepasitiki pardavéjais

Zmonéms (t.y. mums) nepatinka,
kai jauCiame, kad mums bando
kazka parduoti
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Pozidris | pardavejus

= Pardavéjai siekia savo tiksly

= Pardavéjai nori pasiimti musy
pinigus ir nieko (gero) uz tai
neduoti

= Pardavéjai naudoja negarbingus
triukus ir budus mumis
manipuliuoti (apgauti)

= Spaudimas pirkti tai, ko mums
nereikia
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Reakcua j pardavéjus

tome «

Get the FUCK OUT OF MY INBOX
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Problemyte...

4 M (" . ) .
" . Daryti aktyvius pardavimo
Turéti pakankamai .
— veiksmus,

klienty/uzsakymy 5
IBSTiS /\ ) L t.y. pardavinéti.

sékmingu 1/1

i e M s
(gerai) \ Neturéti blogy Nedaryti aktyviy pardavimo

emocijy/reakcijy — veiksmy,

iS klient ty. davinéti.
y ) 9 y. nepardavineti

= Dauguma amatininky, vadovy, verslininky vengia aktyviy pardavimuy, ir tikisi
pritraukti klientus netiesiogiai (rekomendacijos, ,patys susiras”, rinkodara)

= Taciau netiesioginio pardavimo priemonés nepritraukia pakankamai klienty
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Pardavimy rezultatai — kaip loterija
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O... Bet... Taciau...

Ar galite prisiminti atvejj, kai jus
ne tik likote patenkinti
pardavéju, bet ir drasiai jj
rekomendavote savo draugams
ir artimiesiems?
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VieSa paslaptis

Klientai nenori pirkti!
Jie nori iSspresti savo problema.

©
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Mdsy smegenys saugosi
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-Pakvieskite klientz'tapti
pasakejimo (istorijos) dalimi

*—

Kiekviena jdomi istorija turi

Herojus Mokytojas
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Klientai neiesko kito
herojaus.
Jiems reikia ,,Mokytojo”
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1. Pradékite nuo kliento problemos
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2. Parodykite savo produktg kaip problemos sprendimg

€C
Fo,
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3. Duokite klientui veiksmy plang (kg jam daryti?)

3
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4. Parodykite problemos pasekmes

AN
5
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5. Pakvieskite klientg VEIKTI!
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Ar jlsy rinkodariné zinuté yra aiski?

Daugeliui Zmoniy reikia reguliariai
gauti jvairiy mineraly,
angliavandeniy ir kitokiy maistiniy
medziagy. Tai mes imame
jvairiausios formos tas medziagas,
jas apdorojame termiskai ir
fiziSkai bei pateikiame klientams
patrauklia forma.
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Ar jlsy rinkodariné zinuté yra aiski?

ISalkote ?
Truksta energijos ?
Dienos pietUs. Skaniai, greitai, iS
ekologisky produkty.
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Prisistatymo sakinys

= Susideda is 3 daliy:
= Su kokia problema ar iSsukiu susiduria jusy tiksliniai klientai?
= K3 jus siulote, koks jusy sprendimas?
= Kokie jusy sprendimo rezultatai? Kokia nauda klientui?

= Turi atsakyti j klausimg ,kuo jus uzsiimate?“

= Gali buti naudojamas visoje jusy komunikacijoje

www.toc.It | www.AmVer.lt | www.AmverKlubas.It | www.1dalykas.It

Klienty ,Sildymas*

. . . . e, . . S 'd . os
Ar klientai jumis pasitiki ? usidomejimas

Kaip juos atvesite nuo
Susidoméjimo iki
Jsipareigojimo ?

“»

Jsipareigojimas SusiZzavéjimas
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Apibendrinant

= Verslo sekmei yra butina uzsitikrinti pardavimus

= Beveik niekam nepatinka pardavimai — nepatinka pardavinéti,
nepatinka, kai jiems reklamuoja ar pardavinéja

= 7moniy smegenys blokuoja ,neaktualig” informacija

= Pakvieskite klientg tapti pasakojimo (istorijos) dalimi (tapti
herojumi)

= Kuo daugiau klientui reikia galvoti, tuo mazesné pirkimo tikimybé

= Naudokite formule: Problema-Sprendimas-Planas-Pasekmés-
Veiksmas
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Diskusija / klausimai

AmVer.lt/knyga
www.youtube.com/@N
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