
CUM AM FĂCUT 100 EURO/ZI PROFIT CU UN PRODUS DIN JUMBO

Toate explicațiile vor fi scurte și la obiect ca sa nu pierd vremea nimănui. Am fost la
Jumbo și am ales 8 produse pentru care sa fac vanzarile.

Unele erau mai voluminoase și atunci am încercat din cele alese să fie unul mai
ne-voluminos. De celelalte produse alese nu voi discuta fiindcă probabil le voi vinde în
continuare, dar acesta nu-l voi mai vinde tocmai fiindcă îl dezvălui.

Deci, dacă ești printre primii oameni care au luat acest pdf, ai șansa sa preiei
reclama si sa mergi la jumbo și de maine sa ti-l impachetezi singur acasă și sa îl vinzi, poate
chiar scalezi la profit mai mare de 100 euro pe zi.

Produsul l-am văzut ca fiind un clips pentru nas ce previne sforaitul. Am identificat
problema. Sforaitul este o problema cu care mulți se confruntă și este un produs ce se poate
vinde și la oameni casatoriti (se dau unii la alții) și la persoanele singure pe cand dorm langa
altii, și este o problema ce apare la toata lumea, indiferent de SEX sau VARSTA, lucru care
e bun pentru noi.



Este la 4 lei, fix cum ne-am propus.

Am ajuns acasă și am căutat pe internet reclame cu acest produs făcute de către
alții. Am căutat reclame pe facebook ad library, si am găsit o reclama din strainatate a cuiva
si am preluat-o și am scris cate ceva pe ea, cu probleme de sforait, ce cauzează, cum se
rezolva etc.

Reclama gasita - https://youtube.com/shorts/xkXk70i0dq4
Reclama facuta de mine - https://youtube.com/shorts/koZxbe1QNMk

Reclama am editat-o in CapCut si mi-a luat cam 7 minute, deci oricine o poate face.

Acestea au fost stats-urile de reclama din facebook:

Acestea au fost toate comenzile cu pretul de cumparare:

https://youtube.com/shorts/xkXk70i0dq4
https://youtube.com/shorts/koZxbe1QNMk




Am ascuns numele si alte date, am lasat sa se vada in ce data au fost cumparate, judetul si
orasul, cantiatea care a cumparat fiecare si pretul de achizitie.

NORMAL: Conteaza si cum sunt puse preturile pentru 1 bucata, 2, 3 , 5 etc.

Rezultatele au fost după cum urmează:

Ad spend - 1.360 RON
Transport - 702 RON (54 comenzi * 13 RON)
Produs - 400 RON
—--------------------
Venituri - 4.426 RON

PROFIT GENERAT: 1.964 RON

!!! Dacă impachetati cu o firma de fulfillment ca Helpship, veți mai avea costuri de
fulfillment. La 15 comenzi pe zi le puteți face acasă ca sa nu aveți un cost în plus.

Ca si ideea, pentru scalare nu e fiabil sa mergeti in mai multe jumbo-uri si sa luati cate 50 de
bucati de la fiecare. Eu personal de curizitate am si gasit un furnizor din China pentru acest
produs si il vinde cu 1,70 RON / bucata. Dureaza cam 2 saptamani sa ajunga in tara dar e
ok.

Deci ca sa incepeti sa vindeti 1.000 bucati ati avea o investitie de 1.700 RON.
Si atunci cheltuielile ar arata cam asa:

Ad Spend - 13.600 RON
Transport - 7.020 RON
Produs - 1.700 RON
—------------------------------
Venituri - 44.260 RON

PROFIT GENERAT: 21.940 RON - cu investitie de 1.700 RON

Sunt afaceri in Romania care incep cu zeci de mii de euro si nu ajung la astfel de
numere.

Desigur ca aici deja e nevoie sa stiti cum se creeaza un website, cum puneti pretul
produselor, reclama in site, optimizare si in special, cum se importa.

Daca sunteti curios de aceasta lume de e-commerce si vreti sa mergeti mai departe,
scrieti-mi un mesaj pe instagram @denis.marcian si ne auzim acolo :)


