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Animé par : Florent FOUQUE

Les particularités de cette étude de cas :

• 0 partenaire

• 0 stratégie de référencement

• 0 optimisation (split testing)

• 0 utilisation des réseaux sociaux

• 0 lancement orchestré

• Stratégie accessible à tous !!!

Le sommaire des vidéos

- Le produit

- La capture des prospects

1

- L’annonce de l’offre

- La page de vente

2

-Le process de vente

-L’upsell immédiat

-Les témoignages

-La livraison et l’upsell

3

- La promotion

- Le mailing

- Les 4 leviers d’accélération

4
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Mon aventure sur internet

2009 – 1er Blog sur le Lean Six Sigma

Fin 2009 – 1er Ebook

Après 200 ventes –> Autoédition

Succès du livre !

+ de 1500 exemplaires vendus et de 

nombreuses coupures presse…
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En Avril 2011…

Le sommaire des vidéos

- Le produit

- La capture des prospects

1

- L’annonce de l’offre

- La page de vente

2

-Le process de vente

-L’upsell immédiat

-Les témoignages

-La livraison et l’upsell

3

- La promotion

- Le mailing

- Les 4 leviers d’accélération
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1 – Capturer 

des prospects

Le chemin de la 

moindre résistance 

1 – Capturer 

des prospects

2 – Apporter 

de la valeur
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1 – Capturer 

des prospects

2 – Apporter 

de la valeur

3 – Intégrer 

de la viralité

+15%

Sur le 1er

niveau

Dans la prochaine vidéo :

• Comment j’ai amené l’offre

• Comment j’ai construit 

la page de vente


