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מצגת זו של חברת פוטומיין בע״מ (״החברה״) נערכה כמצגת כללית אודות החברה, לשם 
תמצית בלבד, אין לראות במידע המוצג במסגרתה משום מצג או התחייבות, לרבות לא 
לשלמות או דיוק המידע האמור. אין בהצגתה של מצגת זו משום תחליף לדיווחים שמפרסמת 
החברה לציבור, במסגרת חובותיה על-פי דין לרבות דוחותיה התקופתיים ו/או העיתיים, 
ובכללם דוחותיה הכספיים, על כלל חלקיהם ונספחיהם (ו/או דיווחיה הוולונטריים) כפי 
שפורסמו על-ידי החברה במערכת המגנ"א ובאתר ההפצה של הבורסה לניירות ערך בתל-

אביב בע"מ.

במקרה של סתירה בין האמור במצגת זו ובין האמור במסמכים ו/או בדיווחים המיידיים 
התקופתיים ו/או הרבעוניים/החצי שנתיים ו/או ובדוחותיה הוולונטריים של החברה, כפי 
שמפורסמים במהלך שנה קלנדרית של החברה כאמור, יגבר האמור באותם מסמכים ו/או 

בדיווחים האמורים.

מצגת זו איננה כוללת את כל המידע אודות החברה ופעילותה ואינה מתיימרת להקיף או 
לכלול את כל המידע העשוי להיות רלוונטי לצורך קבלת החלטה כלשהי בנוגע להשקעה 
בניירות הערך של החברה והיא אינה מחליפה איסוף וניתוח נתונים עצמאיים. המידע הכלול 
במצגת וכן כל מידע אחר שיימסר במהלך הצגתה אינם מהווים המלצה או חוות דעת של 
יועץ השקעות או יועץ מס. בפרט יצוין, כי החברה אינה אחראית לנתונים ופרסומים 
סטטיסטיים ואחרים המוצגים במצגת ואשר פורסמו על-ידי צדדים שלישיים וכי נכונותם של 
נתונים אלה לא נבדקה על-ידי החברה באופן עצמאי ו/או לא אומתה על-ידי החברה. מצגת 
זו אינה מהווה הצעת ניירות ערך של החברה לציבור או "מכירה לציבור" ואין לפרשה כהצעה 

של ניירות ערך לציבור.

השקעה בניירות ערך בכלל ובניירות ערך של החברה בפרט נושאת סיכון. רכישת ניירות 
ערך של החברה דורשת עיון מעמיק במסמכי ההנפקה שתפרסם החברה בקשר עם ניירות 
ערך כאמור (ככל שתפרסם) בדוחות הכספיים, במידע המפורסם על-ידי החברה לרבות 
מידע ודיווחים שונים שפרסמה ו/או שתפרסם לציבור בעתיד) וכן ניתוח משפטי, חשבונאי, 
מיסויי וכלכלי של מידע כאמור. יודגש, כי תוצאות עבר שפרסמה החברה אינן בהכרח 

מעידות על ביצועים עתידיים.

מובהר כי חלק מהנתונים הנכללים במצגת מהווים נתוני הנהלה, שאינם מבוססים על כללי 
החשבונאות גרידא ו/או שהינם נתוני Non-GAAP ואלו מובאים כמתן נקודת מבט עסקית 
נוספת ביחס לפעילות החברה ועסקיה. נתונים אלו אינם מהווים תחליף למידע המפורט 
בדוחותיה התקופתיים ו/או הרבעוניים/חצי שנתיים ו/או ובדוחותיה הוולונטריים של החברה, 
כפי שמפורסמים במהלך שנה קלנדרית, לרבות, בדוחותיה הכספיים ו/או בדיווחיה המיידיים. 
הנתונים האמורים, וכן נתונים נוספים, עשויים להיות מוצגים באופן, איפיון, עריכה, עיבוד או 
פילוח השונים מהאופן שבו מידע זה מוצג במסמכי ו/או בדיווחי החברה.  בהתאם לכך, יש 
לקרוא את המצגת ביחד עם מלוא המסמכים והדיווחים כאמור. מצגת זו עשויה לכלול 
הערכות, נתונים, תחזיות ואומדנים המהווים מידע צופה פני עתיד כהגדרתו בחוק ניירות 
ערך, התשכ"ח, 1968 המבוסס במידה מהותית על הערכותיה הסובייקטיביות של החברה 
ובכלל זה בקשר עם תוכניות, יעדים, אסטרטגיה עסקית, התפתחויות כלכליות, ענפיות 
ואחרות וניתוח מידע כללי שעמד בפני החברה במועד עריכת מצגת זו.  מידע צופה פני עתיד 
כפוף מטבעו לסיכוני אי-התממשות והינו כאמור בלתי-ודאי. מידע זה עלול שלא להתממש 
או להתממש באופן שונה, ואף שונה מהותית, מכפי שנחזה, בין היתר, בשל גורמי סיכון 
המאפיינים את החברה ופעילותה, התפתחויות בסביבה הכלכלית שבה היא פועלת וכן 
התפתחויות רגולטוריות, טכנולוגיות ו/או אחרות אשר עשויות להשפיע על החברה, פעילותה 
ותוצאותיה וזאת בעיקר כמפורט בפרק הסיכונים של הדוח השנתי של החברה לשנת 2022. 
כמו כן, ההתייחסות במצגת ליעדים ואסטרטגיה של החברה הינה נכון למועד עריכתה. 
יעדים אלו יכול שישתנו מעת לעת ובהתאם להחלטות האורגנים המוסמכים של החברה. 
למען הסר ספק מובהר, כי החברה אינה מתחייבת לעדכן ו/או לשנות את המידע הנכלל 
במצגת זו על-מנת שישקף אירועים ו/או נסיבות ו/או שינויים שיתרחשו לאחר מועד 

פרסומה.

הבהרה משפטית
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פרק 1

פוטומיין - חזון ומוצר



טריליוני 
תמונות 
ברחבי  העולם 
שטרם נסרקו

 
כ-180 
שנים מאז המצאת

הצילום

פוטומיין מבטיחה את

 שימור 
הזכרונות

 האישיים, משפחתיים, 
קהילתיים

רקע

4https://www.adobe.com/digitalimag/pdfs/phscs2ip_filmtodig.pdf
https://fstoppers.com/other/stats-how-many-photos-have-ever-been-taken-5173

https://www.adobe.com/digitalimag/pdfs/phscs2ip_filmtodig.pdf
https://fstoppers.com/other/stats-how-many-photos-have-ever-been-taken-5173


חזון

לאפשר למשתמשים 
מרחבי העולם להתחבר 

הזכרונות   מחדש עם
הכי חשובים שלהם.
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 B2C - מוצרי החברה

אפליקציות לדיגיטציה 
מהירה ואיכותית המספקות 

כלים חדשניים לסריקה, שימור 
ושיתוף של שלל פורמטים, 

כגון: תמונות, נגטיבים, 
שקופיות, ציורי ילדים ועוד.
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טכנולוגיה

ה

מודל

SAAS
כנסות חוזרות 
 B2C מפעילות

B2B-ו

טכנולוגיית

AI & ML
 בינה מלאכותית
ולמידת מכונה

מחקר ופיתוח

IP
4 פטנטים 

רשומים

אפליקציות החברה מבוססות על -

שימור ושדרוג התמונות מבוסס 
טכנולוגיית AI מתקדמת 
וייחודית המופעלת על גבי 

המכשיר עצמו. 
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* באפליקציית Photo Scan App by Photomyne (iOS) ואפליקציית Photo Scanner Plus (iOS), בטריטוריית צפון אמריקה בלבד. 

המודל העסקי - פלטפורמה במודל מנוי

תמונות
שכבות 

מידע 
נוספות

לאחר הסריקה, המשתמשים מעשירים את 
התמונות הדיגיטליות במידע משלים כגון: 

שמות, תאריכים, מקומות וקבצי קול.

המשתמש משתף את התוכן שייצר עם משפחה 
וחברים ומזמין אותם להתחבר אל  הפלטפורמה 

לטובת צפייה מהנייד או מהמחשב.

מעגל 
השיתוף

מעגלי ה״Stickiness״
ככל שהמשתמש יוצר יותר תוכן (תמונות ומידע נוסף) 

וככל שיש יותר אנשים שנהנים ממנו במעגל השיתוף, כך 
גדלה עוצמת ההיקשרות של המשתמש לפלטפורמה 

אשר תשמר את המנוי פעיל לטווח ארוך.

יש בממוצע   נכון להיום, למנוי בפוטומיין*
כ-470 תמונות ובסך הכל ב-560 פרטי מידע 

 Data") הכוללים תמונות ומידע נוסף
.("Records
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B2B אסטרטגיית

פברואר 2023 - 
.Google Photos שת״פ עם

כ-370 אלפי דולר הכנסות 
מ-B2B בחציון הראשון.

שיתופי פעולה עם חברות מובילות 
בתחומים משיקים ומשלימים, 

במטרה להרחיב את קהל המשתמשים 
הנחשפים ליכולות החברה. 
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“We tried this and were amazed 
at how quickly we could 

convert the slides to 
pictures. ..”

1/2023

“Fortunately it’s never been 
easier to digitise…share…or 

post them… Photomyne’s 
Photo Scan app scans and 
restores old prints straight 

from your iPhone”

4/2023
https://www.foxnews.c

om/tech/how-digitize-ol
d-photos-slides

מוניטין מוכח בשוק הבינלאומי 

פוטומיין היא מותג עולמי מוביל 
בתחום שימור הנוסטלגיה 

.(DIY) המשפחתית באופן עצמאי

יוני 2023 - זכייה בתחרות
 .*Asia Smart App Award 

https://www.creativebloq.com
/how-to/restore-old-photos

* דיווח מיידי מיום 2.7.2023; אסמכתא 102023-1-061567

https://www.foxnews.com/tech/how-digitize-old-photos-slides
https://www.foxnews.com/tech/how-digitize-old-photos-slides
https://www.foxnews.com/tech/how-digitize-old-photos-slides
https://www.creativebloq.com/how-to/restore-old-photos
https://www.creativebloq.com/how-to/restore-old-photos


כיווני התפתחות נוספים במחקר ופיתוח
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בכוונת החברה להשקיע במחקר 
ופיתוח בתחום ה- 

 Generative
AI

הרחבת תחומי 
העיסוק באנדרואיד
אפליקציות 

לכלים 
יומיומיים



פרק 2

מדדי ביצוע ונתונים פיננסיים



רווח תפעולי (סקור ולא מבוקר)

הפסד תפעולי (סקור ולא מבוקר)

H1 2022

$1.0M

H1 2023

($1.0M)

H1 2023: רווחיות תפעולית ויתרות מזומן משמעותיות

רווח תפעולי בסך של כ-1 מיליון דולר

* ההפסד התפעולי לשנת 2022, הסתכמו לסך של 98  אלפי דולר (מבוקר).* ההפסד התפעולי לשנת 2022, הסתכמו לסך של 98  אלפי דולר (מבוקר).
**  יתרת המזומנים ליום 31.12.2022 עמדה על כ-$14.5 מיליוני דולר ארה"ב.   13

לחברה יתרות מזומן משמעותיות אשר להערכתה 
יאפשרו לה לנצל הזדמנויות עתידיות לצמיחה

יתרת מזומנים (סקור ולא מבוקר)

$13.5M

30.06.202330.06.2022

$14.5M

Dummy TextDummy Text



תמצית נתוני הכנסות והוצאות ישירות על פרסום ושיווק

$7.0M$8.1M

H1 2023H1 2022

$1.8M

$4.2M

$0.6M

$7.0M

הכנסות מרישיון (חד פעמי)הוצאות ישירות על פרסום ושיווקהכנסות

$8.7M

קיטון של כ-58% בהוצאות הישירות על 
פרסום ושיווק ביחס לחציון המקביל לעומת 

קיטון בהיקף נמוך יותר של כ-14% 
בהכנסות (בניכוי מרכיב חד פעמי של 

 .*($0.6M-רישיון שימוש בסך כ

.H1 2022-קיטון של כ-19% בהכללת רכיב חד פעמי של רישיון השימוש מ     *
**   נתונים לחציון ראשון 2023 וחציון ראשון 2022 הינם סקורים ולא מבוקרים.

 .$16.2M-$16.2. *** ההכנסות לשנת 2022 הסתכמו לכM-ההכנסות לשנת 2022 הסתכמו לכ ***
**** סך ההתקשרויות לחציון הראשון של 2022 ו-2023 עמדו על 8,706 ו-6,518 אלפי דולר ארה"ב, בהתאמה. 14
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ליום
30.06.2022

ליום 
31.12.2022

למועד פרסום 
הדוח

33.6M 36.2M 38.6M הורדות 
מצטברות

341M 367M 396M תמונות מגובות

464K 452K 409K מנויים משלמים

1.1M 1.0M 0.85M
 MAU)

 (Monthly
Active Users

מדדי ביצוע בולטים 

הקיטון במספר המנויים המשלמים 
וב-MAU נובע בעיקרו מצמצום ההוצאות 

הישירות עבור פרסום ושיווק.

קיימת מגמת עלייה בכמות המשתמשים 
המגיעה לאתרי האינטרנט של החברה 

בעיקר כתוצאה משיתוף הפעולה עם 
 .Google Photos

להלן פרטים אודות מדדי ביצוע בולטים של החברה:

15
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על פי חישובי החברה, 
בהתבסס על נתונים 
המתקבלים מחנויות 

האפליקציות של אפל 
וגוגל ומשירותי הסליקה.

* בניכוי תשלומים לחנויות האפליקציות ולשירותי הסליקה.   ** הזמן נמדד ביחס ליום האחרון של התקופה הרלוונטית.

 (Non-GAAP) התקשרויות
מצטברות** ממשתמשים שהפכו 

פעילים לראשונה בתקופה 
הרלוונטית

הוצאות פרסום ושיווהוצאות פרסום ושיווק שהושקעו 
בתקופה הרלוונטית

לאחר 30 חודשים

 x2.0
1$ שהושקע במהלך 

החציון השני של 2020 
החזיר עד ליום 30 ביוני החזיר עד ליום 30 ביוני 

2.0$ ברוטו
2023
.2 בר

(1.4$ נטו*)

לאחר 24 חודשים
 x1.4

1$ שהושקע במהלך 

החזיר עד ליום 30 ביוני 
החציון הראשון של 2021 
החזיר עד ליום 30 ביוני 

2023
1.4$ ברוטו
(1.0$ נטו*)

לאחר 18 חודשים

 x1.1
1$ שהושקע במהלך 

החציון השני של 2021 
החזיר עד ליום 30 ביוני חזיר עד ליום 30 ביוני

2023
1.1$ ברוטו.1 ברו

(0.8$ נטו*)

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

$2.5M

$7.9M

$5.4M

$2.7M

$5.0M
$4.7M

$5.0M

$6.9M

$7.5M
עד ליום 

31.12.2022

$5.1M
עד ליום 

31.12.2022

$6.4M
עד ליום 

31.12.2022

$4.7M
עד ליום 

31.12.2022

לאחר 12 חודשים

 x1.1
1$ שהושקע במהלך 

החזיר עד ליום 30 ביוני 
החציון הראשון של 2022 
החזיר עד ליום 30 ביוני 

2023
1.1$ ברוטו.1 ברו

(0.8$ נטו*)

 סכום
שהושקע

 החזר
 השקעה
מצטבר

$4.2M $4.8M

לאחר 36 חודשים
 x3.1

1$ שהושקע במהלך 
החציון הראשון של 2020 

החזיר עד ליום 30 ביוני החזיר עד ליום 30 ביוני 
2023

3.1$ ברוטו 
(2.2$ נטו*)

לאחר 6 חודשים

 x0.9
1$ שהושקע במהלך 

החציון השני של 2022 
החזיר עד ליום 30 ביוני חזיר עד ליום 30 ביוני 

0.9$ ברוטו
2023
.0 בר

(0.6$ נטו*)

 סכום
שהושקע

$2.1M
$1.9M

8

7

6

5

4

3

2

1

$3.8M
עד ליום 

31.12.2022

במהלך התקופה

 x0.7
1$ שהושקע במהלך 

החציון הראשון של 2023 
החזיר עד ליום 30 ביוני החזיר עד ליום 30 ביוני 

2023
0.7$ ברוטו.0 בר

(0.5$ נטו*)

 סכום
שהושקע

 החזר
 השקעה
מצטבר

$1.8M
$1.3M

$1.6M
עד ליום 

31.12.2022

המודל העסקי: השקעה בשיווק מניבה התקשרויות חוזרות ונשנות

H1 2020 H2 2020 H1 2021 H2 2021 H1 2022 H2 2022 H1 2023
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 $913K

$779K

$905K

$1,171K

2015-19

2020

2021

2022

$4.9M
 iOS התקשרויות ממשתמשי

בחלוקה לשנים בהן הפכו 
פעילים לראשונה*.

$1,110K2023

שנה ראשונה

שנה שניה

שנה שלישית ומעלה

ותק המנוי:

כ-409,000
מנויים משלמים 

28%
 מנויים בשנה

47%הראשונה
 מנויים בשנה

 השלישית
ומעלה

25%
 מנויים בשנה

השניה

* משתמשים חוזרים הינם משתמשים שהפכו פעילים לראשונה בשנים קודמות.  
 ** מנויי iOS בלבד, בחציון הראשון של 2023. מנויי iOS מהווים שיעור של כ-87% מהמנויים באפליקציות החברה. ** מנויי iOS בלבד, בחציון הראשון של 2023. מנויי iOS מהווים שיעור של כ-7%

התקשרויות ממשתמשים חוזרים מהוות נתח משמעותי מכלל 
התקשרויות החברה, והן עשויות להוות נתח משמעותי גם בעתיד. 

התקשרויות ממשתמשים חוזרים וחלוקה על פי ותק המנוי

כ-77% 
מההתקשרויות

הגיעו ממשתמשים 
חוזרים

17

Dummy TextDummy Text



$417K
$431K

H1 2023H1 2022

$70K$111K

מכירות

הוצאות פרסום ושיווק באמזון

במהלך H1 2023, החברה צמצמה את הוצאות השיווק הישיר באמזון 
בכ-37% ביחס לחציון המקביל אשתקד, בעוד שההכנסות מהחנות 

קטנו בשיעור נמוך יותר, של כ-3%.

.$417k-הסתכמו לכ H1 2023-ב Amazon-המכירות ב

Amazon-מכירות ב

* בשלב זה היקף המכירות השנתי מפעילות החברה במסגרת החנות המקוונת ב-Amazon אינו מהותי לחברה.18
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