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הודעה מטעם החברה

אלו ימים קשים למדינת ישראל.  

ליבנו יוצא אל משפחות הנופלים והנרצחים. אנחנו מתפללים לשלומם של 
הפצועים ולחזרתם המהירה של השבויים והחטופים.

אנחנו אסירי תודה לכוחות הביטחון ומתפללים להצלחתם ושובם בשלום. 

מאחלים לכולנו ימים שקטים יותר.



מצגת זו של חברת פוטומיין בע״מ (״החברה״) נערכה כמצגת כללית אודות החברה, לשם 
תמצית בלבד, אין לראות במידע המוצג במסגרתה משום מצג או התחייבות, לרבות לא 
לשלמות או דיוק המידע האמור. אין בהצגתה של מצגת זו משום תחליף לדיווחים שמפרסמת 
החברה לציבור, במסגרת חובותיה על-פי דין לרבות דוחותיה התקופתיים ו/או העיתיים, 
ובכללם דוחותיה הכספיים, על כלל חלקיהם ונספחיהם (ו/או דיווחיה הוולונטריים) כפי 
שפורסמו על-ידי החברה במערכת המגנ"א ובאתר ההפצה של הבורסה לניירות ערך בתל-

אביב בע"מ.

במקרה של סתירה בין האמור במצגת זו ובין האמור במסמכים ו/או בדיווחים המיידיים 
התקופתיים ו/או הרבעוניים/החצי שנתיים ו/או ובדוחותיה הוולונטריים של החברה, כפי 
שמפורסמים במהלך שנה קלנדרית של החברה כאמור, יגבר האמור באותם מסמכים ו/או 

בדיווחים האמורים.

מצגת זו איננה כוללת את כל המידע אודות החברה ופעילותה ואינה מתיימרת להקיף או 
לכלול את כל המידע העשוי להיות רלוונטי לצורך קבלת החלטה כלשהי בנוגע להשקעה 
בניירות הערך של החברה והיא אינה מחליפה איסוף וניתוח נתונים עצמאיים. המידע הכלול 
במצגת וכן כל מידע אחר שיימסר במהלך הצגתה אינם מהווים המלצה או חוות דעת של 
יועץ השקעות או יועץ מס. בפרט יצוין, כי החברה אינה אחראית לנתונים ופרסומים 
סטטיסטיים ואחרים המוצגים במצגת ואשר פורסמו על-ידי צדדים שלישיים וכי נכונותם של 
נתונים אלה לא נבדקה על-ידי החברה באופן עצמאי ו/או לא אומתה על-ידי החברה. מצגת 
זו אינה מהווה הצעת ניירות ערך של החברה לציבור או "מכירה לציבור" ואין לפרשה כהצעה 

של ניירות ערך לציבור.

השקעה בניירות ערך בכלל ובניירות ערך של החברה בפרט נושאת סיכון. רכישת ניירות 
ערך של החברה דורשת עיון מעמיק במסמכי ההנפקה שתפרסם החברה בקשר עם ניירות 
ערך כאמור (ככל שתפרסם) בדוחות הכספיים, במידע המפורסם על-ידי החברה לרבות 
מידע ודיווחים שונים שפרסמה ו/או שתפרסם לציבור בעתיד) וכן ניתוח משפטי, חשבונאי, 
מיסויי וכלכלי של מידע כאמור. יודגש, כי תוצאות עבר שפרסמה החברה אינן בהכרח 

מעידות על ביצועים עתידיים.

מובהר כי חלק מהנתונים הנכללים במצגת מהווים נתוני הנהלה, שאינם מבוססים על כללי 
החשבונאות גרידא ו/או שהינם נתוני Non-GAAP ואלו מובאים כמתן נקודת מבט עסקית 
נוספת ביחס לפעילות החברה ועסקיה. נתונים אלו אינם מהווים תחליף למידע המפורט 
בדוחותיה התקופתיים ו/או הרבעוניים/חצי שנתיים ו/או ובדוחותיה הוולונטריים של החברה, 
כפי שמפורסמים במהלך שנה קלנדרית, לרבות, בדוחותיה הכספיים ו/או בדיווחיה המיידיים. 
הנתונים האמורים, וכן נתונים נוספים, עשויים להיות מוצגים באופן, איפיון, עריכה, עיבוד או 
פילוח השונים מהאופן שבו מידע זה מוצג במסמכי ו/או בדיווחי החברה.  בהתאם לכך, יש 
לקרוא את המצגת ביחד עם מלוא המסמכים והדיווחים כאמור. מצגת זו עשויה לכלול 
הערכות, נתונים, תחזיות ואומדנים המהווים מידע צופה פני עתיד כהגדרתו בחוק ניירות 
ערך, התשכ"ח, 1968 המבוסס במידה מהותית על הערכותיה הסובייקטיביות של החברה 
ובכלל זה בקשר עם תוכניות, יעדים, אסטרטגיה עסקית, התפתחויות כלכליות, ענפיות 
ואחרות וניתוח מידע כללי שעמד בפני החברה במועד עריכת מצגת זו.  מידע צופה פני עתיד 
כפוף מטבעו לסיכוני אי-התממשות והינו כאמור בלתי-ודאי. מידע זה עלול שלא להתממש 
או להתממש באופן שונה, ואף שונה מהותית, מכפי שנחזה, בין היתר, בשל גורמי סיכון 
המאפיינים את החברה ופעילותה, התפתחויות בסביבה הכלכלית שבה היא פועלת וכן 
התפתחויות רגולטוריות, טכנולוגיות ו/או אחרות אשר עשויות להשפיע על החברה, פעילותה 
ותוצאותיה וזאת בעיקר כמפורט בפרק הסיכונים של הדוח השנתי של החברה לשנת 2022. 
כמו כן, ההתייחסות במצגת ליעדים ואסטרטגיה של החברה הינה נכון למועד עריכתה. 
יעדים אלו יכול שישתנו מעת לעת ובהתאם להחלטות האורגנים המוסמכים של החברה. 
למען הסר ספק מובהר, כי החברה אינה מתחייבת לעדכן ו/או לשנות את המידע הנכלל 
במצגת זו על-מנת שישקף אירועים ו/או נסיבות ו/או שינויים שיתרחשו לאחר מועד 

פרסומה.

הבהרה משפטית
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טכנולוגיית ה-Generative AI תאפשר לייצר מפגשים 
וזכרונות "יש מאין".

הטמעת טכנולוגיה זו מהווה צעד נוסף במימוש 
אסטרטגיית החברה לפיתוח מוצרים המשלבים 

טכנולוגיה חדשנית תוך העצמת חווית הנוסטלגיה 
המשפחתית והרחבת קהל היעד הפוטנציאלי.

Generative AI - הטמעה ראשונה במוצרי החברה

.Photo Scan App by Photomyne (iOS) באפליקציית   *.Photo Scan App by Photomyne (iOS) באפליקציית   *
** לפרטים נוספים, ראה דיווח מיידי של החברה מיום 1 באוקטובר 2023, מספר אסמכתא 2023-01-090883.

#me_and_young_self

 A portrait of me and my young self
(תמונה עם עצמי בגיל צעיר יותר)

 A selfie with grandma
(תמונה עם בן משפחה שאינו לידי)

 An imaginary meeting
(״פגישה דמיונית" -כזו שלא באמת התרחשה)

+



*   קיטון של כ-24% בהכללת רכיב חד פעמי של רישיו*   קיטון של כ-24% בהכללת רכיב חד פעמי של רישיון השימוש ביחס ל-9 החודשים שהסתיימו ביום 30.09.2022.
 .$15.4M-ההתקשרויות לשנת 2022 הסתכמו לכ ** 5

$9.3M
$11.5M

9 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2023

$2.5M

$5.2M

$0.8M

$9.3M

$12.3M

9 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2022

התקשוריות

הוצאות ישירות על 
פרסום ושיווק

התקשרויות מרישיון 
(חד פעמי)

$2.8M$3.4M

$0.7M$1.0M

$0.2M $2.8M
$3.6M

3 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2023

3 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2022

תמצית נתוני התקשרויות והוצאות ישירות על פרסום ושיווק

צמצום של כ-52% בהוצאות הישירות על פרסום ושיווק ב-9 החודשים שהסתיימו ביום 30.09.2023 ביחס לתקופה המקבילה, 
 .*($0.8M-בניכוי מרכיב חד פעמי של רישיון שימוש בסך כ) לעומת קיטון בהיקף נמוך יותר של כ-19% בהתקשרויות
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שמירה על 
מגמת 

הרווחיות

6

החברה הציגה רווח נקי בשני החציונים 
האחרונים בסך כולל של כ-2 מיליון דולר.

בכוונת החברה להמשיך במגמת הרווחיות 
במהלך החציון השני של 2023. 

רווח נקי (סקור ולא מבוקר)

הפסד נקי (סקור ולא מבוקר)

H1 2022

$1.0M

H1 2023

($2.1M)

H2 2023

$1.0M

H2 2022

המשך מגמת הרווחיות

מידע צופה פני עתיד - הערכות והנחות החברה כאמור לעיל, לרבות, בקשר עם המשך מגמת השמירה 
על רמת הרווחיות שאפיינה את פעילותה של החברה במהלך שני החציונים האחרונים, הינם בבחינת 

מידע צופה פני עתיד כמשמעו בחוק ניירות ערך. המידע האמור מבוסס, בין היתר, על הערכות החברה 
אשר עשויות שלא להתממש, כולן או חלקן, או להתממש באופן שונה ואף שונה מהותית מכפי שהוערך, 

כתוצאה מהתפתחויות ואירועים קיימים ועתידיים אשר מועד התרחשותם, אם בכלל, אינו ודאי ואינו 
בשליטתה של החברה, וביניהם תנאי השוק, התממשות אי אילו מגורמי הסיכון הנזכרים בסעיף 21 לפרק 

א' לדוח התקופתי של החברה לשנת 2022, וא' לדוח התקופתי של החברה לשנת 2022, ובכללם תנודות בשער החליפין של מטבעות הש"ח והדולר 
באופן אשר עשוי להשפיע על רווחיות החברה.

Dummy TextDummy TextDummy Text



7

$14.5M

30.09.202330.06.2023

$15.1M

הגידול ביתרות המזומן נובע מפעילות החברה, 
ללא גיוס הון חיצוני.

גידול של $0.6M במהלך הרבעון השלישי של 
שנת 2023.

לחברה יתרות מזומן משמעותיות אשר יאפשרו 
לה לנצל הזדמנויות עתידיות לצמיחה.

גידול ביתרות המזומנים 

יתרת מזומנים

+$0.6M
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ליום ליום  למועד פרסום 
30.09.2022 31.12.2022 הדוח

34.7Mהורדות  36.2M 39.4M מצטברות

355M 367M 408M תמונות מגובות

462K 452K 400K מנויים משלמים

 MAU)
0.8M 1.0M 0.7M  (Monthly

Active Users

על אף הקיטון המשמעותי של כ-52% 
בהוצאות הפרסום במהלך 9 החודשים 
שהסתיימו ביום 30.09.2023, מציגה 

החברה:

כ-356 אלף הורדות חדשות מדי חודש.

כ-4.6 מיליון תמונות חדשות מדי חודש 
(כ-149 אלף תמונות מדי יום).

קיטון של כ-2% בלבד במספר המנויים 
המשלמים ברבעון השלישי, לעומת קיטון של 

כ-7% ברבעון הראשון ו-3% ברבעון השני.
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להלן פרטים אודות מדדי ביצוע בולטים של החברה:

מדדי ביצוע בולטים 

Dummy Text



* בניכוי תשלומים לחנויות האפליקציות ולשירותי הסליקה.   ** הזמן נמדד ביחס ליום האחרון של התקופה הרלוונטית.

 (Non-GAAP) התקשרויות
מצטברות** ממשתמשים 
שהפכו פעילים לראשונה 

בתקופה הרלוונטית

הוצאות פרסום ושיווק 
שהושקעו בתקופה 

הרלוונטית

לאחר 33 חודשים

 x2.0
1$ שהושקע במהלך 

החציון השני של 
2020 החזיר עד ליום 20 החזיר עד לי

30 בספטמבר 2023
2.0$ ברוטו
(1.5$ נטו*)(1.5$ נטו*)

לאחר 27 חודשים
 x1.4

1$ שהושקע במהלך 
החציון הראשון של 

2021 החזיר עד ליום 
30 בספטמבר 2023

1.4$ ברוטו
(1.0$ נטו*)

לאחר 21 חודשים

 x1.1
1$ שהושקע במהלך 

2021 החזיר עד ליום 
החציון השני של 
20 החזיר עד ליו

30 בספטמבר 2023

(0.8$ נטו*)
1.1$ ברוטו
0.8$ נטו*)

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 סכום
שהושקע

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

 החזר
 השקעה
מצטבר

$2.5M

$8.0M

$5.5M

$2.7M

$5.0M
$4.7M

$5.3M

$7.1M
$7.9M
עד ליום 

30.06.2023

$5.4M
עד ליום 
6.202330.06.2023

$6.9M
עד ליום 

30.06.2023

$5.0M
עד ליום 

30.06.2023

לאחר 15 חודשים

 x1.2
1$ שהושקע במהלך 
החציון הראשון של 
2022 החזיר עד ליום 202 החזיר עד ליו

30 בספטמבר 2023

(0.9$ נטו*)
1.2$ ברוטו
(0.9$ נטו*)

 סכום
שהושקע

 החזר
 השקעה
מצטבר

$4.2M

$5.0M

לאחר 39 חודשים
 x3.2

1$ שהושקע במהלך 
החציון הראשון של 

2020 החזיר עד ליום 
30 בספטמבר 2023

3.2$ ברוטו 
(2.3$ נטו*)

לאחר 9 חודשים

 x1.0
1$ שהושקע במהלך 

2022 החזיר עד ליום 
החציון השני של 
20 החזיר עד לי

30 בספטמבר 2023

(0.7$ נטו*)
1.0$ ברוטו
(0.7$ נטו*)

 סכום
שהושקע

$2.1M $2.2M

$4.8M
עד ליום 

30.06.2023

לאחר 3 חודשים

 x0.8
1$ שהושקע במהלך 

2023 החזיר עד ליום 
החציון הראשון של 
202 החזיר עד ליו

30 בספטמבר 2023

(0.6$ נטו*)
0.8$ ברוטו
(0.6$ נטו*)

 סכום
שהושקע

$1.8M
$1.5M$1.9M

עד ליום עד ליום 
30.06.2023

H1 2020 H2 2020 H1 2021 H2 2021 H1 2022 H2 2022 H1 2023

9

$1.3M
עד ליום עד ליום 

30.06.2023

על פי חישובי החברה, 
בהתבסס על נתונים 
המתקבלים מחנויות 

האפליקציות של אפל 
וגוגל ומשירותי 

הסליקה.

המודל העסקי: השקעה בשיווק מניבה התקשרויות חוזרות ונשנות
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 $427K

$311K

$495K

$352K

2015-19

2020

2021

2022

$2.1M
 iOS התקשרויות ממשתמשי

בחלוקה לשנים בהן הפכו בחלוקה לשנים בהן הפכו 
פעילים לראשונה*.

$551K2023

1 = 210

2

3

4

5

6

7

8

9

10

שנה ראשונה

שנה שניה

שנה שלישית ומעלה

ותק המנוי:

כ-400,000
מנויים משלמים 

כ-74% 
מההתקשרויות

הגיעו ממשתמשים 
חוזרים

10

49%
 מנויים בשנה

ומעלה

 מנויים בש
 השלישית

ומעלה

27%
 מנויים בשנה

הראשונה

24%
 מנויים בשנה

השניה

* משתמשים חוזרים הינם משתמשים שהפכו פעילים לראשונה בשנים קודמות.  
 ** מנויי iOS בלבד, רבעון השלישי של 2023. מנויי iOS מהווים שיעור של כ-87% מהמנויים באפליקציות החברה.

התקשרויות ממשתמשים חוזרים מהוות נתח משמעותי מכלל 
התקשרויות החברה, והן עשויות להוות נתח משמעותי גם בעתיד. 

התקשרויות ממשתמשים חוזרים וחלוקה על פי ותק המנוי



מכירות

הוצאות פרסום ושיווק באמזון
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בתשעת החודשים שהסתיימו ביום 30.09.2023, 
החברה צמצמה את הוצאות השיווק הישיר באמזון 
בכ-39% ביחס לתקופה המקבילה אשתקד, בעוד 

שההכנסות מהחנות קטנו בשיעור נמוך יותר, של כ-6%. 

Amazon

$600K$641K

9 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2023

9 חודשים שהסתיימו ביום 
30.09.2022

$90K
$147K

*   המכירות והוצאות הפרסום והשיווק באמזון היו $210K ו-$36K ב-Q3 2022 ו-$183K ו-$20K ב-Q3 2023*   המכירות והוצאות הפרסום והשיווק באמזון היו $210K ו-$36K ב-Q3 2022 ו-$183K ו-$20K ב-Q3 2023, בהתאמה.
** בשלב זה היקף המכירות השנתי מפעילות החברה במסגרת החנות המקוונת ב-Amazon אינו מהותי לחברה.

7

6

5

4

3

2

1

Dummy TextDummy TextDummy TextDummy Text
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שיתוף פעולה עם Google Photos (פבר' 2023) אשר 
הניב עלייה משמעותית בכמות המשתמשים המגיעה 

לאתרי האינטרנט של החברה.

השקעה ביצירת שיתופי פעולה נוספים עם חברות 
מובילות בתחומים משיקים ומשלימים. 

הכנסות מ-B2B ברבעון השלישי: כ-127 אלפי דולר, 
לרבות הכנסות ראשוניות מפרסום.

B2B
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