
How to Identify Profitable Clients: The Worksheet 
 
1. Profitability Evaluation of Previous/Current Clients  
 

Client  Industry  Size  Services/Tasks 
Provided 

Your Rates 
Vs. Market 
Rates 

Payment 
Schedule 

Notes on  Financials  Satisfaction  
Score 
 

               

               

               

               

               

               

               

 
 



 
2. Profitability Evaluation of Previous/Current Clients  
 

Target Market  Does the market typically have 
paid employees or freelance 
contractors? 

Do they spend money to make 
money? 

Do they have a profitable 
business model? 

       

       

       

       

       

       

       

 
https://business.tutsplus.com 


