Mercado Inmobiliario: Tendencia de
multifamily toma fuerza
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£ mercaco inmebiliaric de la  Regién
Metregelitana  ha  ide  ewcluccmando
2daptdndose 2 las necesidades de un2
PODRCKON que ha cambiado. Por o Iado de
demanda, se ha cbeervade que las familias
20N Cada W2 mMEenos nuMercsas y  han
aumentace los nuceos monoparentaies, ke
jovenes se independzan tempranamente y nd
buscan ser duefics de propiedades; ademas ¢
porcentaje de inmigrantes Pa aumentado de
manera importante. Por el 1ado de la cferta,
o valor de 125 viviendas practicamente se ha
dupicado en s dkimes 10 afos, en tanto
Que lcs precics Cc arrencos s han mantenice mas estabies. Adicionalmente, cada wez mas
MVErsionistas ven como unad buena inversidn ¢l tener fondos cestinados a activos inmediliarics.
Todos estos factores han potencace ¢ mercade ce 2 rentd residendal en nuestre pas durante ¢l
uzimo tiempo.

“Hemos percibido una fuerte tendencia hada el arriendo, Ma&s gque a 12 comera, Da5ados en los
cambios demograficos experimentados en Citimo tiempo. Adicionaimente, ha aumentado o
porcentaje de k2 poblacion que priviiegia vivir en comunas céntricas y bien conectadas, corcanas a
sus lugares de trabajo 0 estucio, en unidades ce baja superfide”, explica Roberte Svori Corred,
Gerente del Area ce Inversiones de Celliers Internaticnal.

£l aumento per la demanda de arriendo en sectores con buena conectividad ha despertado el
inerés ce inversionistas institucionakes y privados por cesamoliar proyectos mmobiiarios ce renta
rescencial 0 muRifamiy, que consiste en gue un S0 propietario administra ¢l odficio completo,
naciéndose cargo de la administracion ce 12 pregicdad y de todo o procese de arriendo de cada
unidad.

“E2 Una nucva forma e administracidn, que en 3 practica ¢ mas efidente y brinda un sernvice
mas profesionalizado a ks amendatarios. Cebide 2 gque k@ manmtendén del edifido estd
centralizade, se pucden ofrecer mejores dres CcoMUNEs Con Senicics ddaptades @ s
nocesidades actudies y mantener los departamentos en excelentes condiciones 2 través de
rercvadones parmanenies y uniformes®, so'ala Roderto Sivori Corred, Quien CeSace Gue
demds de ser Deneficioso para los arrendnarios €5 un mecio de inversién rentable. "8l mecelo
estd enfocaco en adquirir un preyecto en desarrcilo, para poasteriarmente arrendar s unidades y
odiener und rentabilidad ce mercace, lo cual se logra 2 través de unaadministracidn eficiente ce
4% CSpaCes”.

De acuerce a andksis realizaces por ol Area de Inversiones de Colliers International, para pecer
rwertr en un multifamily es funcamental encontrar ¢l terreno ddecuado. “Ubicadiones céntricas,
con buens conectividad y en 2003s que tENgan LN NOrMatva Que permita construccion en aiturs
de por lo mencs 150 unidades por cdificic son ideales para estos proyectes”®, explca Sivori
Correa.

La proyeccion para los préximes afics s de un aumente permanente de &5t tendencia. “Hemos
visto un fuerte crecimientd en este segmentd curante el afflo, 0 que s¢ ha manifestado en o
cierre de la compra de aproximadamente 20 edificios en este formate, los que s¢ suman 2 los 50
existentes 2 principios de aflc. Esperamos Que en s proximes cos 3 tres aflos, se llegue 2 uncs
150 cdifidcs administraccs cn esic Mmodelc on ¢l segmentd residendal de la Region
Metregclitara”, conchuye ¢l efecutive de Colliers Internaticnal.




