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Uma assessoria completa e independente para estruturar o
seu negócio, descomplicando as operações de M&A e
ajudando você a gerir de forma inteligente o seu patrimônio.

Nascemos a partir de uma cultura focada na construção da
parceria com os nossos clientes, baseada em confiança,
competência técnica, inovação e transparência, a qual
permeou a experiência de nossos sócios no mercado ao
longo dos últimos 25 anos.

Especialistas em assessoramento a transações de M&A,
estruturação de negócios e captação de recursos financeiros,
a Lacerda Capital surgiu de um profundo relacionamento e
interação com o mercado, objetivando trazer soluções
práticas, seguras, personalizadas e desburocratizadas para a
mesa de negociação.
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Rafael Lacerda

Sócio fundador do escritório de advocacia Lacerda Diniz Sena e
Lacerda Capital, com mais de vinte anos de experiência na advocacia
corporativa/empresarial, tendo atuado em grandes operações de M&A
e reestruturações societárias/tributárias.

Um dos advogados mais reconhecidos em Minas Gerais pela sua
atuação em trabalhos voltados para Planejamentos Patrimoniais e
Sucessórios, além de implementação de planos de Governança
Corporativa e Familiar. Ainda, possui MBAs em Gestão Empresarial
pela Fundação Getúlio Vargas e Ohio University/USA.

https://www.linkedin.com/in/ralacerda/


• Assessoria completa nas diversas formas de combinação de

negócios, em operações nacionais e internacionais, incluindo-se,

mas não se limitando a:

• Elaboração de long-list e short-list de empresas alvos;

• Coordenação de “Due Diligence” legal e financeira;

• Análise da melhor estrutura societáriae financeira aplicável ao
caso;

• Suporte em todo o processo de negociação e captação de 
recursos;

• Demais análises relacionadas à transação corporativa

• Análise de mercado para crescimento e aquisições;

• Estruturação de teses de consolidação de mercado;

• Estratégia para investimento e desinvestimento (IPO ́s);

• Negociação de ativos e dívidas;

• Intermediação de negócios;

• Preparação de ativos para venda;



• Estruturação de fóruns e mecanismos de gestão de desempenho

• Elaboração de modelos de projeções econômico-financeiras do negócio (DRE, Fluxo de Caixa e Balanço Patrimonial)

• Avaliação econômico-financeira de projetos de investimentos

• Otimização de processos de construção de relatórios

• Construção de análises financeiras customizadas, tais como ferramentas de precificação, árvores de geração de valor do negócio e 

construção de KPIs

• Programa de gerenciamento de necessidade de capital de giro



• Operações de refinanciamento

• Estruturação de dívida para crescimento• Assessoria em estruturação de 

negócios imobiliários

• Intermediação de compra e venda de 

ativos imobiliários

• Captação de recursos para 

implementação de negócios

imobiliários

• Captação de recursos para aquisições

• Estruturação de instrumentos de 

dívidas conversíveis

• Estruturação de Fundos de 

Investimentos variados

• Laudos para atendimento a requisitos

legais e regulatórios

• Elaboração de Business Book

• Modelagens financeiras

• Reestruturações societárias

• Análise e acompanhamento de 
disputas judiciais



• Realização do Ciclo de Planejamento Estratégico e Elaboração

do Plano de Negócios (Business Plan)

• Simulação de Monte Carlo para Valoração de Empresas e de 

Projetos de Investimentos

• Cash Flow at Risk (CFaR)

• Avaliação de Ativos por Opções Reais

• Avalição Probabilística



A Lacerda Capital possui uma ampla base de
clientes dos mais variados segmentos, dentre eles:
transportes, alimentos em suas mais variadas
capilaridades, agronegócio, saúde, logística,
startups e Family offices.



Rua Desembargador Jorge Fontana, 
Nº 428, 7º andar, sala 715, Belvedere, 
Belo Horizonte/MG, CEP: 30.320-670

(31) 3507- 7777

rafael@lacerdadinizsena.com.br
eric.nahum@lacerdadinizsena.com.br
romulo.martins@lacerdadinizsena.com.br
julia.ferreira@lacerdadinizsena.com.br
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