PERFIL DE PUESTO PROMOTORIA CENCAD

Experto en ventas debera de realizar la mayoria de las siguientes tareas en su dia a
dia:

« Planificacion de la actividad comercial, realizando el estudio necesario del
mercado y detectando los potenciales clientes.

o Establecer el correcto perfil profesional para gestionar las redes sociales y, por
tanto, generar los contactos necesarios.

e Incorporar toda la informacion inicial (LEAD) en la herramienta corporativa de
gestion comercial (CRM). (Una vez implementado)

« Planificacion de la actividad diaria y semanal alineada con las necesidades
establecidas en los parametros de cumplimiento de los objetivos marcados.

o Establecer una metddica organizacion y preparacion de la visita comercial, en
la cual poder entender las necesidades del cliente.

o Alimentar a la Institucion de la informacion del mercado, por medio de un
correcto “feedback”.

o Actualizar correcta y puntualmente el CRM con la actividad realizada, asi como
programar las distintas acciones a realizar.

o Gestionar los cierres y contratos, de forma que “se acompafie” al cliente desde
su decision de compra hasta la recepcion del producto o servicio.

o Establecer una correcta gestion de cartera, de forma que fidelicemos y
potenciemos los clientes actuales.

o Capacidad de Comunicacion.
Que disponga de constancia y seriedad, capacidad de organizacién y la siempre

necesaria honestidad, que ha de permitirnos generar confianza y relaciones
duraderas, basadas en el compromiso de ayudar a nuestro cliente.

Aptitudes profesionales
Trabajador

Humilde

Ordenado

Metddico

Adaptativo



Habilidades:

Persistencia
Paciencia
Ambicién
Compromiso
Habilidades interpersonales
Organizacion
Diligencia
Pasion
Creatividad
Competitividad
Resiliencia

Si estas interesado, por favor contactanos por correo electrénico a
ebahnsen@cruzrojamexicana.org.mx con tu CV y el asunto como Vacante Promotoria
CENCAD



mailto:ebahnsen@cruzrojamexicana.org.mx

	Aptitudes profesionales
	Trabajador
	Humilde
	Ordenado
	Metódico
	Adaptativo

