Banche
Passera: «Focus
sul digitale

nel nuovo piano
di illimity»

«MNel primo anno completo di

artivita illimity ha raggiunto
utili per 31 milioni. A maggio via
al piano con focus sul digitales.
Parla Corrado Passera, ceo della

banca.
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@ illimity

IL BANCHIERE
ALLA GUIDA

Per Corraddo
Passera la banca
ha appena iniziato
aesprimere le suwe
potenzialita

«Illimity, in un anno 31 milioni di utili
A maggio piano con focus sul digitale»

L'INTERVISTA

CORRADO PASSERA

Crediti alla clientela
pilt 35% a 2,2 miliardi,
ilRoe¢al5,5%

«Due anni fala banca
non esisteva, 0ggi siamo
un team di 640 persone»

Alessandro Graziani
nunanno difficile come
& stato per tutti il 2020,
<< siamo molte soddisfalti
dei risultati reddituali
che illimity - nel sue primoe anno
completo &i attivita - ha raggiunto:
31 mitioni di utile nettoeun Roe del
5.5% che & uno def pit alti nel set-
tore in Italia, Due anni fala hanca
non esisteva, ora abbiamo atiivi
per 4 miliardi e siamo un team di
640 professionisti. Un percorse di
cui stamo corgogliosi. E il meglio
deve ancora venires.
Nceodiillimity, Corrado Passera
& convinto che la neobanca abbia
soloiniziatoa esprimercle sue po-
tenzialitd Ji crescita e reddituali,
anche perché molti nuovi progetti
- chehanno determinato costi per

investimenti nel 2020 - comince-
ranno a produrre ricavi solo nel
2021-2022.

Eil caso del progetto di bancadi-
gitale, che comprende tral'altrola
recente partnership in Hype, i cui
piani disviluppo sarannoal centro
del nuovo planodi impresa che illi-
mity presentera o maggio. «Dopo il
lancio a fine 2019 di Ilimity-
bank.com abbiamo accelerato nefla
strategia di open banking. Con Ja
joint venture in Hype cisiamo assi-
curati in partenza una basc di 1,4
milionidiclienti - spiega Passera -
¢ nel nizovo piano che presentere-
meo a maggio dettaglieremo come
gliattualicosti ¢investimentisitra-
durranno in ricavi e margini». Lo
sviluppe della banca digitale avver-
raattraversotre piattaforme: servi-
zi bancari wradizionati, fintech e
white label in partnership conim-
prese e erganizzazioni che inten-

dono dumentare 'engagement con
i loro milioni di clienti e conrarti,

Sul nuove piano Passera non dice
altro. Anche se la filosofia di fondo,
come ha ribadito agli analisti, &
quella che fint dalla fasc di start up
ha puntato a combinare «il meglic
della banca tradizionale soprattut-
to in termini di competenze con il
meglio delle nuove tecnologien, Ri-
cordando che l'intera infrastruttura
su cul € costruita la banca & sul
cloud e completamente modulare,
con risparmi di costi e velocita di

reazione che soic una banca co-
struita ex novo pud avere.

Dalle attivita gia pienamente av-
viate - credito alle Pmi, turnaround
azlendali, acquisto e gestione credi-
t1 UTpe Npi - illitnity ha tratto buo-
naparte degli utili del sue primoin-
tero annodivita. «Soncattivita gia
redditizie, ma anche su queste, in
particolare sui portafogli UTp, nel
2020 abbiamo sostenuto costi per
investimenti in persone, organiz-
zazione e sistemi che daranno ri-
sultati ben pit visibili dal 202,
spiega Passera ricordando che «la
strategiadi partenza diillimity era
di raggiungere veloceinenie un
buon livelle di utili costruendao al
contempo nei primi tre annilanuo-
vaarchitetturadibancaingrado di
fare,aquel punte, il grosse ulterio-
re salto di redditivita». Anche in
questaluce vavistalanuova Sgrdi
illimity affidata a Massimo di Carlo.

Quanto ha inciso la crisi indotta
dai Covid sulla rischiosiri del por-
tafoglio crediti? «La qualita del cre-
dito & rimasta molto buona, grazie
alla selettivita dei nostyi processi di
valutazione, all'esperienzadeino-
stri “futor” specialisti nel vari setto-
ri e all'utilizzo di tecnelogie avan-
zatedidataanalytics». Equestoha
permesse alla neobanca diaumen-
tare a 2,2 miliardi (+35%) i crediti
netti verso clientela e gli investi-
menti, con sostegno allacrescita di

tante piccole medie aziende {tra le
altre hanno comunicato collabora-
zionicon illimity: BePower, Dave-
Vive, Fecs Group, Ferretto Group,
Smemoranda).

Preoccupato per lafine delle mo-
ratorie sui crediti che inevitabil-
mente scadranno nel 20217 «Noine
abbiamoe avute in minima percen-
tuale e in gran parte sono gia rien-
trate. Emergeranno inevitabilmen-
te molti nuovi Utp e Npl alivello di
sistemna e siamo prontia farelano-
straparte. Certo,peril settore ban-
cario sara' un anno di sfida perché
lascadenzadi 300 railiardi di mora-
torie comporta deirischi. Anche se
credoche un'ampia maggioranza di
quelle aziende restera o ritornera
performing».

La nascita del Governo Draghi
quanto potra essere dialutoall'eco-
nomia? «Draghi ha la visione, il
pragmatismo e la credibilita per re-
alizzareleriforme chedaanniser-
vono all'ltalia: istruzione, giustizia,
burocrazia, fisco, welfarc- com-
menta Passera - € sono certo cheil
nuovo premier abbia gia le idee
chiare per gestirela pandemiaeri-
mettere in moto gli investimenti e
l'intero Paeses.



