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Entreprentren Hasso Wien, som bor

i Hamburg och pa garden Skélsnés néira
Vaxjo, ska i vinter starta en kontakttjinst
for samarbete mellan Smaland och

Tyskland.

Jan Almehy, grundare och vd
1 det smalandska program-
varuforetagel Forlnox, dr en
av de forsta som ska anlita
Hasso Wien for att komma
1 gang med forsaljning i
Tyskland. Mélet ir att starta
ett tyskt dotterbolag,

Tack wvare Hasso Wiens
kontakter riknar Jan Almeby
med att kommai giing tidiga-
Ie.

“Annars hade det tagit ett
dr till”, siger han.

Hasso Wien vixte upp pa
Lidingt och flyttade till Tyslk-
land som tondring. Han drev
ett it-konsultholag som han
silde i tid fore nedgingen vid
sekelskiftet.

I Hamburg startade han

senare foretaget MOM Uni-
ted som arbetar med att
koppla samman foretag
i Tyskland och utomlands.
Hasso Wien har projekt
I giang i Stockholm,

MOM United tar betalt fir
arbetstiden samt tar betalt
nar ett uppdrag lyckas. Sena-
re ska bolaget ocksi bli del-
agare i kundernas nya bolag

1 Tyskland.

Oppnar nya vigar
Pa 1980-talet letade Hasso
Wien efter en bostad i Stock-
holmstrakten men fastnade
for Smiland.

54 sméningom salie han
nigot annat in svamp, kil
tor och golf. Som entrepre-

ELDSJAL. Hasso Wien vill
hjélpa smaldndska féretag att
komma i gang med affirer |
Tyskland.
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nor borjade han intressera
sig for den smiilindska fore-
tagsamheten och beslutade
sig for att Oppna vigen till
Tyskdand.

"Diet ar dumt att bo 1 Smai-
land och inte gira nigot™,
sager Hasso Wien,

Alla far eget program
Kontaktarbetet ska gé all sa
att foretagare samlas ll
veckoseminarier, Varje del-
tagare ska f eit eget hand-
lingsprogram for starten i
Tyskland. Hasso Wien ska
“ta dem 1 handen™ och folja
dem till lampliga samarbets-
foretag,

Kostnaden for detta “ska
motsvara en helsidesannons
1 Smalandsposten”, siger
Christine  Farbick, som
driver foretaget Contentum
i Vixjo och samarbetar med
Hasso Wien.,

Contentum arbetar med
marknadstoring och affars-
utveckling.

Han syr ihop Smaland med Tyskland

Meningen &r att samarbe-
tet ska gi 4t biada hillen.
For tyskar dr Sverige ett litet
land, siiger Hasso Wien. Dir-
for behovs en aktiv kon-
taktformedling.

“Tyska foretag fragar var-
for de ska oppnaiSverige nir
Polen dr fem ganger si stort.”

Stort exportland
Men for svenskar ir Tysldand
stort, papekar han.

"Som exportmarknad dr
Tyskland storre dan Kina,
Japan, Ryssland och Indien
tillsammans.”

Totalt exporterades varor
till Tyskland for 96 miljarder
kronor under perioden ja-
nuari-september 2008, Till

‘de andra fyra linderna tll-

sammans exporterades varor
tor 61 miljarder kronor under
samma period.
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