
ABSTRAK 

Strategi Pemasaran Dalam Penghimpunan Dana Produk Simpanan Pelajar 

(SimPel)  

Pada Panin Bank Medan 

 

Oleh : 

Febrina Romauli Simarmata 

193304040001 

 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui apa itu produk Tabungan 

Simpanan Pelajar (SimPel) serta bagaimana Strategi Pemasaran Dalam 

Penghimpunan Dana Produk Simpanan Pelajar (SimPel) Pada Panin Bank 

Medan. Dan secara praktis sebagai saran, informasi dan referensi bagi PT 

Panin Bank Medan dalam meningkatkan penghimpunan dana produk 

Simpanan Pelajar (SimPel). 

Metode penelitian pada kajian tugas akhir ini bersifat deskriptif. 

Sumber data primer pada kajian ini ialah Bagian Umum KCU Panin Bank 

Medan. Sumber data sekunder ialah dokumen yang mendukung mengenai 

bagaimana strategi pemasarannya dalam menghimpun dana produk simpanan 

pelajar. Pengumpulan dari data ini menggunakan metode wawancara dan 

dokumentasi. Peneltian ini menggunakan teknik analisis kualitatif dan 

berfikir secara deduktif. 

Hasil dari penelitian ini menunjukan bahwa Strategi Pemasaran 

Dalam Penghimpunan Dana Produk Simpanan Pelajar (SimPel) Pada Panin 

Bank Medan dikatakan efektif. Strategi yang digunakan yaitu Strategi jemput 

bola, Pameran atau event, website yang tersedia. Adapun kendala yang 

peneliti dapatkan selama melakukan penelitian ini dan apa solusinya yang 

dapat dilakukan untuk mengatasinya. 


